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Automatenmarkt, Mai 2025

myNOVO VIP

NEUE FEATURES FUR NOCH
MEHR EXKLUSIVITAT

DAS SPIELGASTKONZEPT MYNOVO VIP VON LOWEN ENTERTAINMENT UNTERSTUTZT AUFSTELLUNTER-
NEHMER DABEI IHR GESCHAFT LANGFRISTIG ERFOLGREICH ZU GESTALTEN. AUCH IN DIESEM JAHR
EREICHERN NEUE SPIELE UND FEATURES DAS SCHON JETZT BEEINDRUCKENDE VIP-PORTFOLIO.

'Novo

\ ij N

Das vergangene Jahr markierte die groBe Premiere des
neuen Coups von LOWEN ENTERTAINMENT. myNOVO
VIP. Auch im Jahr 2025 wird dieses innovative Produkt
Spielhallen noch erfolgreicher machen: mit neuen |deen,
neuen Features und neuen Spiele-Blockbustern
myNQVO VIP zshlte zu den Highlights der diesjahrigen
Roadshow von LOWEN ENTERTAINMENT, die wiederum
den Startschuss fir ein Feuerwerk an attraktiven Aktionen
und Konditionen setzte. Diese schlieBen auch
myNOVO VIP ein

Mit myNOVO VIP bietet LOWEN ENTERTAINMENT
Unternehmerinnen und Unternehmern die Méglichkeit,
Spielgaste an ihre Spielhalle zu binden, neue Spielgaste
zu gewinnen und durch eine bezahlte VIP-Mitgliedschaft
Zusatzeinnahmen zu generieren. Im Zentrum steht dabei

der Spielgast, dem exklusive Mehrwerte geboten werden

Wer in Spielhallen VIP wird, welche Services VIPs genieBen
und wie viel sie fur diesen Status bezahlen, entscheiden

Aufstallunternahmer selbst

LOWEN #0) ENTERTAINMENT

NOVOLINE

. Die steigende Nachfrage nach myNOVO VIP und das
Feedback unserer Partner zeigen: Das Konzept VIP
Kunden durch Mehrwerte binden — Uberzeugt”, sagt
Arthur Stelter, Leiter Produktmanagement von LOWEN
ENTERTAINMENT. , Die Zahl der VIP-Gerate im Markt
wachst und wachst.”

Um myNOVO VIP anbieten zu kénnen, bendotigen
Unternehmerinnen und Unternehmer die neueste
Geratesoftware NOVOLINE 2025, die Vernetzungslosung
Casinonet und myNOVO-Terminals. Der Schlissel fur die
exklusiven Inhalte ist die Software: Mit NOVOLINE 2025

halten in diesem Jahr insgesamt neun weitere Spiele-Block

buster Einzug in die VIP-Welt.

tefrer Leiter LOWEN-Froduktmanagement

www.loewen.de/produkte




Das Besondere dabei: Um Spielgasten immer wieder

Neuheiten zu bieten, werden die Spiele dieses Mal ber

das Jahr verteilt freigeschaltet. Den Anfang im Frilhjahr
machen BOOK OF RA™ MAGIC WHEEL, MONEY

PARTY™ CASH YUMMY YUMMY

LOCK'N'WIN und RISE OF CLEQ™

Neben diesem Mehr an SpielspaB erwartet die Spielgaste
auch ein Mehr an Komfort: Das neue Feature myNOVO-
Fastlane ermdglicht VIP-Spielgasten einen direkten
Zugang zum Spiel und ist gleichzeitig ein Garant fur
Sicherheit. Zudem profitieren sie von einem P-Tagespass
Jnd vielen weiteren exklusiven Funktionen. Unternehm-
erinnen und Unternehmer dirfen sich ihrerseits auf
emne neue, xostengunstige

Freischaltmethode mittels

Die Feldtests mit den neuen
VIP-Features sind mehr als
vielversprechend. Ob
Fastlane oder QR-Code- _DEW St
LUGRNE ZUM $pygy

Freischaltung — Spie

d Aufstellunternehmer

nd begeistert sagt

Stelter

Die Top-Features von LOWEN ENTERTAINMENT sind im
VIP-Gesamtkontext allerdings nur ein Teil des Erfolgs-

rezepts, wie Stelter betont

~Jm mit VIP erfolgreich zu
sein, muss das Konzept
mit viel Engagment und
eigener Kreativitat
gelebt werden

Auch serviceorientiertes
Personal spielt eine essen-

zielle Rolle. Die Servicemitarbei-
tennnen und -mitarbeiter miissen

das Produkt verinnerlicht haben, um

den Spielgasten dessen Mehrwerte
standlich zu

vermitteln.” Nach wie vor zeigten

nachvollziehbar und v

die Erfahrungen: ,Wenn es richtig
eingesetzt wird, ist myNOVO VIP ein

machtiges Werkzeug.”

NOVOLINE 2025 bestellen und
VIP-Mehrwerte sichern

Die Softwaregeneration NOVOLINE 2025 ist Voraussetzung
flr die neuen VIP-Features. Sprechen Sie jetzt mit threm
LOWEN-Vertriebsberater oder beauftragen Sie lhre
Gerdte-Upgrades direkt online im Kundenportal von
LOWEN ENTERTAINMENT (loewen-kundenportal.de).




Novo Cash - Geldmanagement
auf hiochstem Niveau

Cash-Handling: Die Geldwechselsysteme von Novo Cash
wollen immer wieder neue MaBstabe im Markt setzen.
Als Schlassel zu diesem Ziel bezeichnen die Verantwort-
lichen von Léwen Entertainment ein , besonders praxis-
nahes Innovationskonzept”. Als Beleg verweist Lowen
auf die neuesten Entwicklungen.

ine der neuesten Entwicklun-
E gen von Léwen Entertain-

ment auf dem Cash-Hand-
ling-Markt ist der Gelawechsler X8.
Seit diesen Jahr ist das Gerat mit
sinem neuen Banknotendispenser
ausgestattet — dem CDM6240 von
GRG Banking.
_Der COMB240 ist eine High-End-
Komponente aus dem Bankenbe-
reich. Fine Kapazitat von 2200
Banknoten pro Kassette und seine
hochwertige  Verarbeitung — spre-
chen eine deutliche Sprache”, er-
ldutert Axel Steinhagen, Business
Development Manager bei Novo
Cash.

Einige technische Daten zu der neu-
en Innovation: Der CDM6240 kann
mit bis zu drei Kassetten fir insge-
samt 6600 Banknoten bestlckt
werden und ist das Nachfolgepro-
dukt des LCDM-Notendispensers.

Macht noch einmal
einen groBen Unterschied

.Keine Frage: Der LCDM ist ein be-
wiahrtes Produkt - aber der
CDM6240 macht noch einmal
ginen groBen Unterschied”, erlau-
tert Steinhagen.

Der X8 und der X6+ zahlen zusam-
men mit dem X4 und dem X8 MRX
zur X-Serie von Novo Cash. Diese

Axel Steinhagen, Business Development Manager bei Novo Cash, prasen-
tiert das neue Geldmanagement-System X10.

bekommt in diesem Jahr Verstar-
kung: Auf seiner Roadshow im
Marz prasentierte Léwen Entertain-
ment dem deutschen Markt zum
ersten Mal den neuesten Vertreter
der Serie das Schwergewicht
Novo Cash X10

Eine Losung fiir die
héchsten Anspriiche

JUnser Zie! war es, eine Losung zu
entwickeln, die hichsten Anspri-
chen gerecht wird, Der Novo Cash
%10 bietet eine Kapazitat von 3600
Banknoten im  Noten-Recycling
iber vier Notenwerte und hebt das
Geldmanagement damit noch ein-
mal auf eine neue Stufe”, sagt
Steinhagen.

Auch in der traditionellen Disziplin
des  Geldmanagements, dem
Minz-Management,  Uberzeuge
der X10 mit einer ,superschnellen
Auszahlung von Zwei-Euro-Min-
zen durch zwei Casino-Hopper.”

Geldmanagement
auf Bankenniveau

_Der Novo Cash X10 ist ein Geld-
management-System auf Banken-
niveau", sagt Steinhagen und ver-
weist auf den leistungsstarken
Banknoten-Recycler  CRMS250N
von GRG Banking. Durch ihn er
folgt die Ausgabe der Banknoten
Uber ein Ausgabefach, wie es be
Bankautomaten Ublich ist.

Damit kénnen bis zu 200 Bankno
ten auf einen Schlag ausgezahlt
werden”, betont Steinhagen. Ser-
vicekrafte und Kassierer kdnnen
das Ausgabefach auch nutzen, um
den Noten-Recycler zu befillen
200 unsortierte Banknoten lassen
sich auf einmal einlegen. Die Verar-
beitung der Banknoten erfolge in
einer ,unglaublichen Geschwindig-
keit”: Es werden sieben bis acht




Das neue Schwergewicht von Novo
Cash - der X10,

Banknoten pro Sekunde verarbeitet
- das sind 480 Banknoten pro Mi-
nute

Nova Cash X10

* Cash Management auf Banken-
niveau

* 24-Zoll-Touchscreen

* Hochwertige Miinzschiitte

* Extrem schnelle Auszahlung der
2-Euro-Manzen (iber zwei
Casinohopper

* Zusatzlich drei weitere Hopper
und Minzkasse

* Banknoten-Recycler GRG
CRM3250N. Ein-/Ausgabefach
fur 200 Banknoten, 3600
Banknoten im Recydling tber
vier Notenwerte, Notenkassette
flr ca. 2800 Noten

® Tresor aus zwolf Millimeter
Stahlblech

® Zusatzhich Banknotenpriifer
JCM UBA-Pro

* Frontdesign Blue Circle

* Einsetzbar fur myNovo VIP

Der neue CDM6240 von GRG
Banking mit drei Kassetten mit
jeweils einer Kapazitat von 2200
Banknoten.

.Durch seine hohe Kapazitat und
Effizienz kénnen mit dem Novo
Cash X10 Kassierungen einer ge-
samten Spielhalle zwischengesi-
chert werden. Gleichzeitig steht der
komplette Geldvorrat emeut zum
Wechseln zur Verflgung®, hebt
Steinhagen hervor.

Tresor aus zwolf
Millimetern Stahlblech

Neben Kapazitdt und Effizienz ist
Sicherheit ein weiteres Fundament
des X10: Die beiden Recycler-Mo-
dule und die Notenkasse befinden
sich auf einer ausziehbaren Schub-
lade in einem hochwertigen und
zertifizierten Tresor aus zwolf Milli-
metern Stahlblech. Der Tresor kann
auch zusatzlich am Boden befestigt
werden. ,Wenn Sicherheit, Kapazi-
tat und Effizienz entscheidend sind,
ist der X10 die richtige Wahl*, fasst
Steinhagen zusammen.

360-Grad-Ansatz
und myNovo VIP

Die Geldwechsler der X-Reihe sind
fur Lowen Entertainment ,ein zent-
raler Baustein im 360-Grad-An-
satz”,

Gemeinsam mit den Novoline-Geld-
spielgeraten, der Vernetzungsls-

Den Geldwechsler X8 gibt es jetzt
mit einem neuen Banknoten-
dispenser.

sung Casinonet, dem myNovo-Ter-
minal und der myNovo-Spielgast-
App bildeten die Gerdte ,einen
einzigartigen Kreislauf fur Spielstat-
ten.” So haben Spielgaste ab sofort
auch die Mdglichkeit, ihren myNo-
vo-VIP-Status an den Geldwechs-
lern der X-Serie zu erwerben bezie-
hungsweise zu verldngemn. ,Und
dank der neuen Fastlane-Funktion
kénnen sie sich einfach und sicher
am Geldwechsler in der Spielhalle
mit der myNovo-App anmelden®,
so Lowen Entertainment abschlie-
Bend. O

Nova Cash X8

* COM&210 Banknotendispenser
im X8

* Zusatzlicher Banknotenvorrat
mit 1, 2 oder 3 Kassetten

* Kapazitat von rund 2 200
Banknoten pro Kassette

* Schnelle Notenausgabe

 Ausgabe: Banknote fir Bankno-

te (spray-dispensing)



Technik-Plenum-Termine in Berlin, Dortmund und Ludwigsburg

Am 3. April kamen im Rahmen des
Movaline-Technik-Plenums Kunden
vion Lowen Entertainment in Wer-

Der Lodwen-Service hier mit dem
Technik-Plenum in Weiterstadt,

terstadt zusammen. Es war der
zwieite Termin der Anfang April
gestarteten Veranstaltungsreihe in
den Vertrisbs- und Servicenieder-
lassungen. Das Technik-Plenum
wird organisiert vom Léwen-5ervica
und richtet sich an Geschaftskun-
den, die ihr technisches Wissen
iber die Produktwelt des Unter-
nehmens vertiefen miéchten. Beim
Technik-Flenum geben die Exper-
tan Praxistipps aus erster Hand, Zu
den Schwerpunkten zéhlem die
neue Software-Generation Movo-
line 2025 und die neuen Features

des Spielgastkonzepts myMovo VIR
Dariber hinaus gehen die Referen-
ten auf die Geldwechsler der X-5e-
rie von Movo Cash ein und prasen-
tieren den neuen X10. Abgerundet
wird die Veranstaltung durch eine
Yorstellung der Updates und Meu-
heiten der Untemehmenssoftvare
Casinonet. Hier die letzten Termine
der Technik-Plenum-Tour in den
Vertriehs- und Serviceriederlassun-
gen im Monat Mai: &, Mai = Berlin,
& Mai — Dortrrund, 13. Mai — Lud-
wigsburg, Die Veranstaltungen be-
ginnen jeweils um 10 Uhr,



Gliickswirtschaft, Mai 2025

~ILLEGALE
SPIELSTATTEN
SIND ORTE DER

ORGANISIERTEN
KRIMINALITAT*
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INTERVIEW | DR. DAMNIEL HENZGEN

Das Zocken in
Hinterzimmern ist ein
Milliardengeschaft

Was tun? Daniel Henzgen, Geschaftsfihrer LOWEN ENTERTAINMENT,

ber Razzien und Rezepte gegen den Schwarzmarktsumpf.

Ihre Arbeit als Geschaftsflihrer
aines Herstellers von Geld-
spielgerdten flihrt Sie auch

hin und wieder ins kriminelle
Milieu, wenn es um illegales

Gliicksspiel geht. Erzdhlen Sie
von derletzten Razzia, der Sie

beiwohnten.
DAMIEL HEMZGEM: Daz war Im
Speckogirtel wvon  Disseldorf,

80,000 Einwohner. Abends um
20 Unr trafen sich etwa 20 Leu-
te: Polizisten, Zoll, Ordnungs-
amt und wir paar Mitarbeiter von
Ldwen. Wir sind als Gutachtar
gefragt, um legale von illegalen
Gerdten zu unterscheiden. Erst
mal Vorbesprachung. Wir wirden
sechs Orte besuchen, daruntar
sogenannte Kulturvereine, eine
Shishabar, gastronomieahnliche
Etabliszements. Das lGuft so: Die
Palizisten gehen zuerst rein, und
sabald alles sicher ist, bekom-
men wir von Léwen Zugang.

Wie sah es drinnen aus?

Der Kneipenraum® zunachst un-
verdichtig. Die Pelizisten fihrten
uns durch eine versteckte Tir in
ein Hinterzimmer. Ein trauriger
Ort. Da standen drei illegale Ge-
rate, die aus Selbstbausets zu-
sammeangadengalt wurden: ain
Kerpus, in den ein Monitor ain-
gehangt ist.

Hicht sehr spektakulér.
Mein. In einem Kulturversin aber

fanden wir einen groBen Karten-

tisch vor, oval, mit diesen leder-
bespannten Kanten, auf die man
die Arme abstitzen kann. Viel
Bargeld lag darauf, wir reden
uber mehrere zehntausend Euro.
Auf einem Sideboard stand ein
Sportweatten-Terminal: ein Ge-
rat mit Maonitor, das nur Geld an-
nimmt und kelnes ausgibt, Der
Spieler erhilt einen Ausdruck.
Wenn der etwas gewinnt, l&uft
die Auszahlung Ubar den Wirt”,
Und in einem Hinterzimmer stan-
den vier oder finf Geldspielge-
rate. All diese Aktivitdten waren
illegal. Der dritte Ort war ein sehr
graBes Etablissement, FuBgén-
gerzane, in einem Hinterhaus.
Zum Zeitpunkt der Razzia waren
etwa 40 bis 50 Gaste da.

Wie bitte? Der Laden war voli?
Dias war ein munteres Treiben. Es
gab Spielkartentische, Computer,
Uber die man nur auf eine einzige
Webseite gelangen konnte, um
anling zu spiglen. Und Geldspiel-
gerdte, die auf den ersten Blick
aussahen wie legale Gerata.

Wie spiirt man solche Laden auf?
Es gibt sehr wohl Wissen vor Ort.

Cie Mitarbeiterinnen und Mitar-
beiter der Ordnungsémter gehen
ja nicht blind durch ihre Stadte
und Darfer. Und dann gibt es da
noch einen Mann, Uber den wir
sprechen missen: Jirgen Trim-
per. Der hat jahrzehntelang den
Arbeitskrais gegen  Spielsucht

geleitet, bis er 2022 bedauer-
licherweizse wverstarb. Var allem
aber hat er illegale Gerate aufge-
splirt und gezéhlt, Tausende, Un-
vorstellbar. Er fuhr durchs Land
und hat Laden besucht, in die
Sie und ich uns nicht reintrauen
wirden.

Die Ergebnisse seiner Feldstu-
dien hat Trimper aufberaitet
und verdffentlicht.

Ja. Und damit war ar noch wor
wenigen Jahren der Einzige im
Land, der auch nur annghernd die
Frage beantworten kannte: Wie
viela illagale Glicksspielgerate
gibt es? Und wo stehen sie? Flr
die ganze Diskussion um Regu-
lierung war das unfassbar wich-
tig. Denn viele Polizeistellen und
Ordnungsamtar hatten daruber
keine Kenntnis.

Mittlerweile aber schon.

Wie schaut’s aus?
Vollzugsbehdrden in Mardrhein-
Westfalen haben einmal hoch-
gerechnet und schitzen 50.000
illegale Gerdte bundesweit - das
deckt sich mit Trimpers Recher-
chen. Und aus denen wissen wir:
Die Gerdte verbergen sich nicht
nAur in den Problemvierteln der
Grofistadte, sondern ebenso in
ldndlichen Gegenden.

Wer soll die alle aufspiiren?
Das kann nur der Staat leisten.
Und der kommt dieser Aufgabe,

&0 GliieksWirtschalt
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sagen wir mal, in unterschied-
licher Qualitat nach. Wobei ich
den Ordnungsamtsmitarbeitern
keinen Vorwurf mache. Die ver-
geben Kndlichen, haben mit Gas-
tronomie und Hygienethemen
zu tun und vieles mehr. Lega-
le Spielhallenbetreiber werden
auch haufig kontrolliert. Da weiB
man: Man begibt sich nicht in Ge-
fahr. lllegale Gllicksspiel-Lokali-
tdten aber sind Raume der orga-
nisierten Kriminalitat.

Ein Fall fiir die Polizei also.
Richtig. Allerdings brauchen die
Polizisten eine andere Ausbildung
als der Schutzmann an der Ecke.
Das geht nur mit einem politischen
Plan, einem Problembewusstsein
an der Spitze. Der Innenminister
von NRW, Herbert Reul, geht da
vorbildlich voran, Dort gibt es re-
gelmaBig Razzien, und wir unter-
stltzen als Gutachter.

Wo kommen die illegalen
Spielautomaten her?

Man besorgt sich fiir ein paar
tausend Euro Bausdtze, entwe-
der im Darknet oder bei einem
Ausflug ins Ausland, etwa Tsche-
chien, Rentiert sich schnell.

Wie schnell?

Ein paar Wochen. Ein Betreiber
in Dortmund hat einmal uber flnf
Monate Buch gefuhrt, was er mit
seinen finfillegalen Geraten ver-
dient. Bei einer Razzia fielen die
Aufzeichnungen in die Hande
der Polizei, Jedes Gerat warf im
Schnitt 10.000 Euro pro Monat
ab. Und jetzt nehmen Sie das mal

GliicksWirtschah

14 als Leiter Public
flhrenden Her-
2019 zum Mitglied

hrige bei LOWEN
Compliance.

es Verbands
itglied des

zwolf Monate und 50.000 Gerate
in Deutschland ...

Man kiime auf 6 Milliarden Euro!

Dann hat der Gesetzgeber die
Regulierung angepasst.

Die Fungames mit Token-Wah-

Gegen dieses AusmaB kommen
Polizei und Ordnungsamter nicht
an.

Sie fordern daher, die lllegalitét
indirekt auszutrocknen -indem
man lhrer Branche groBere
Freiheiten erlaubt.

Wir brauchen beides: Ermitt-
lungsdruck und gute Rahmen-
gesetzgebung. Das hat vor mehr
als zehn Jahren schon einmal
zum Erfolg geflhrt. In den Nul-
lerjahren hingen vielerorts noch
diese Gerate mit den rotierenden
Scheiben, so sahen auch unsere
Produkte aus. Dann kamen so
genannte Fungame-Gerate auf
den Markt: Spieler wechselten
ihr Geld in Tokens, eine Fantasie-
wahrung, und damit spielte man
- ohne die Regeln und Limits, die
flrunsere Gerate galten. Das 10s-
te einen Run auf Fungames aus.

Das Spielen
oehort zum

Konstante.

rung verboten, dafiir bei lega-
len Geraten mehr erlaubt.

Ja, die drehenden Scheiben ver-
schwanden, wir haben unsere
Gerdte digitaler und attraktiver
gestaltet. Die Folge: Der Funga-
me-Markt ist nahezu komplett
ausgetrocknet worden. Der Ka-
nalisierungsgrad nahm damals
zu - was im Ubrigen erkiértes Ziel
des Glicksspiel-Staatsvertrags
in Deutschland ist.

Der Kanalisierungsgrad driickt
aus: So groB ist der Anteil des
legalen Marktes im Vergleich
zum illegalen Anteil - naturge-
méB schwer zu schatzen. Aber
dieser Kanalisierungsgrad
ist in Deutschland vermutlich
wieder auf etwa 50 Prozent
gesunken.

Aus der Sicht unserer Branche
kein Wunder. Die Zahl der Spiel-
hallen war in den Zehnerjahren
vielerorts angewachsen. Aber
anstatt das uber Stadteplanung
zu lésen, wurden Abstandsregein
eingefiihrt, Spielhallen mussten
dichtmachen. Auch das Gerat
selbst wurde UbermaBig streng
reguliert, man konnte auch sa-
gen: Der Grad der Bedirfnisbe-
friedigung wurde herabgesetzt.
Legal und illegal, das sind kom-
munizierende Réhren.

Sie mdchten, dass wieder
hohere Einsétze erlaubt sind,
weniger Pausen. Also alles




was die illegalen Geréte bieten?
Das wird uns oft unterstellt, aber
das ist Mumpitz. Jemand, der an
unserem Gerat spielt, wei: Da-
ran kann ich mich heute Abend
nicht ruinieren. Derzeit kdnnen
Sie im statistischen Mittel pro
Stunde 20 Euro verlieren, héchs-
tens 400 Euro gewinnen. Hort
sich verrickt an, ist aber wahr:
Grenzen machen unser Produkt
erst erfolgreich. Sie dirfen nur
nicht zu eng sein. Und ob sie zu
eng sind, entscheldet der Konsu-
ment, nicht der Regulierer.

Dennoch hatten Sie gern weni-
ger Beschriankungen. Kritiker
der Automatenindustrie sagen:
Wenn man lhren Produkten
erlaubt, attraktiver zu werden,

noch héheren Einsdtzen und
Gewinnen locken.

Da kann ich beruhigen. Die Leute
suchen nicht immer den hdchst-
madglichen Gewinn. Die Motivati-
on, in eine Spielbank oder in eine
Spielhalle zu gehen, ist vielfal-
lig. Fest steht: Legale Angebote
brauchen eine Mindestattraktivi-
tét. Ansonsten kippt der Markt,

Sie fithren das Prohibitions-
dilemma an: Wenn man ein
Produkt verbietet, verschwin-
det es nicht etwa - sondern
gleitet ab in die lllegalitat. Wie
beim Alkoholverbotin den USA
zwischen 1920 und 1933.

Die Prohibiticn damals flhrte
nicht dazu, dass die Leute we-
niger getrunken haben. Sie sind
nur haufiger krank geworden
von dem schwarz gebrannten
Zeuq. Und den Aufstieg der Ma-
fia hat das begrindet. Denn es ist
doch so: Wenn ich organisierte
Kriminalitat aufbauen will, dann
fange ich mit etwas an, das mir
schnell Cashflow bringt. Bei der
Prohibition wurde aus einem le-
galen Millionenmarkt Gber Nacht
ein illegaler Millionenmarkt. Und
das schnell verdiente Geld floss
schnell in weitere illegale Ge-
schafte, etwa Drogen. Etwas
dhnliches passiert gerade beim
illegalen Glicksspielmarkt.

Wobei allerdings viele Spiel-
arten des Glucksspielsin

wiirde das denillegalen Markt

Deutschland erlaubt sind.

gar nicht austrocknen - die
lllegalen wiirden einfach mit

.
2 %
h),
= 3

DerMenscﬁ,
das Spiel

und der Zufall

Annaherung an die Fasonation

P

Aber mit zu hohen Beschrdn-
kungen - und einer zum Teil er-

drlickenden Steuerlast. Beides
macht es beinahe unmaglich,
daraus ein stabiles Geschaft zu
machen,

Immerhin gibt es seit 2021die
Gemeinsame Gliicksspiel-Be-
horde der Lander, GGL. Eine
ihrer Aufgaben ist die Bekimp-
fung von unerlaubtem Gliicks-
spiel.

So etwas wie die GGL haben wir
lange gefordert. Nun will ich der
Behdrde gegenlber nicht unge-
recht sein. Diese befindet sich
noch im Aufbau, und der ist leider
hochpolitisch. Das erschwert die
Arbeit sehr. Fur den illegalen On-
line-Markt ist die GGL noch kein
starker Gegner.

Klingt wenig hoffnungsvoll.
Zum Abschluss: Was ist lhr
Wunsch, im Kampf gegenil-
legales Gliicksspiel?

Dass wir dorthin schauen, wo das
Einddmmen funktioniert. Es gibt
international viele gute Beispiele;
man muss nicht alles in Deutsch-
land neu erfinden. Und: Das Spie-
len gehort zum Menschen dazu
- es ist eine anthropologische
Konstante. Dieses natirliche Be-
durfnis zu akzeptieren und sinn-
voll in ordnungspolitischen Regu-
lierungsmaBnahmen abzubilden,
ware ein Fortschritt. Gut moglich,
dass ich noch in 20 Jahren flr
den Respekt gegeniber unse-
ren Kundinnen und Kunden und
gegen das illegale Spiel k&dmpfen
werde.

DANIEL HENZGEN IST - GEMEINSAM MIT DOMINIK MEIER -
AUTORDES IMDEZEMBER 2024 ERSCHIENENEN BUCHS _DER
MENSCH, DAS SPIEL UND DER ZUFALL".

Es liefert eine umfassende historisch-systematische Anal

Gewinnspiels. Aufbauend a
) sophie, Okon
h mit der Fasz

e des

en aus Geschichtswis-

nie, Statistik und Psychologie, be-
\ation, die das Sp auf

ert DenkanstofBe

fur alle, die sich privat oder beruflich mit Gewinnspielen ausein-
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Novomatic launches Globe Link Xtension Volume 2

May 16, 2025 e ] = |

by Richard Hollis

As part of its expo portfolio at GAT Cartagena in Colombia, Movomatic unveiled a
major new release for its linked progressive portfolio: Globe Link Xtension Volume 2.

The launch was presented as part of
the exclusive Ruby Package, which
combines this new game series with
the Black Edition Il 1.49J cabinet — a
vertical format with a J-curved screen.

Features include Golden Spins,
Expanding Reels and the Xpress
Feature — plus five titles (Golden

| Chicago XL, Savanna Heat, Sugar
Bliss, Thunder Reign and Tiki Crush.

= “With Globe Link Xtension Volume 2,
we're adding a new alternative to our
flagship category,” said Manuel Del
Sol, managing director of Novomatic
Gaming Colombia.

This launch enhances the player experience through real innovation and tools that help our
clients achieve better results.”

Alongside this, Novomatic also introduced the Obsidian Package, combining the Impera Link
Series 2 jackpot with the Black Edition 11 3.27 cabinet.

In the multi-game segment, the company showcased Movoline Interactive Edition X4 and
Impera Line HD Edition 9, both integrated into Panther 2.27 cabinets.

“At GAT Cartagena, our goal wasn't just to showcase our products, but also to create a space
where our clients could truly experience the brand. Our booth reflected that vision: top-tier
solutions, personalised service and a setting designed to build real relationships,” added Del
Sol.
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E-Darts: Uber 50 Ligasekretare und Verbandsfunktionare zu
Gast bei Lowen Entertainment

Lowen Entertainment begrafite am 9. und 10. Mai Gber 50
Ligasekretdre und Verbandsfunktionare der DSAB-Ligen aus ganz
Deutschland am Hauptsitz des Unternehmens in Bingen.

Organisiert wurde das Event durch den Verein zur Férderung des
Sportautomaten-Sports (VFS), den Deutschen

Sportautomatenbund (DSAB) und Léwen Dart.
Einblicke in die Herstellung des Léwen Dart HB10 Ligen aus ganz Deutschiand

Stefan Reichert (1. Vorsitzender DSAB) und Oliver Bagus

(Geschaéftsfiihrer Gaming Technology von Lowen Entertainment) hielten die Gaste mit einem
GruRwort willkommen. Neben Produktprasentationen stand auch eine Werksfiihrung durch
Produktion und Logistik auf dem Programm, bei der die Ligasekretédre Einblicke in die Herstellung
des Léwen Dart HB10 erhielten.

.Lowen Entertainment ist seit 36 Jahren der Partner der E-Darts-Community. Wir sind stolz
darauf, Forderer dieses Sports zu sein und werden ihn auch weiterhin gemeinsam voranbringen®,
sagte Oliver Bagus.

Die Ligasekretdre koordinieren deutschlandweit die Ligen der E-Dartverbande. Zu ihren Aufgaben
gehdrt unter anderem die Organisation des Liga-Spielbetriebs, die Verwaltung von Ergebnissen
und die Regeliiberwachung.
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Lowen Entertainment empfangtiiber 50 Ligasekretédre
der DSAB-Ligen

Am 9. und 10. Mai begriifite Lowen Entertainment diber 50 Ligasekretdre und Verbandsfunktionidre der DSAB
Ligen aus ganz Deutschland am Hauptsitz des Unternehmens in Bingen. Organisiert wurde das Event durch
den Verein zur Firderung des Sportautomaten-Sports (VFS), den Deutschen Sportautomatenbund (DSAB)
und Liwen Dart. Der DSAB-Vorsitzende Stefan Reichert und Oliver Bagus, Geschiftsfilhrer Gaming
Technology bei Lowen, hiefien die Gédste mit einem Grulwort willkommen. Neben Produktprisentationen
stand eine Werksfithrung durch Produktion und Logistik auf dem Programm. Hier erhielten die
Ligasekretdre Einblicke in die Herstellung des Lowen Dart HB10.

Seit 36 Jahren Partner der E-Darts-Community

Oliver Bagus betonte: ,.Lowen Entertainment ist seit 36 Jahren der Partner der E-Darts-Community. Wir sind
stolz darauf, Forderer dieses Sports zu sein und werden ihn auch weiterhin gemeinsam voranbringen.” Die
Ligasekretire koordinieren deutschlandweit die Ligen der E-Dartverbdnde. Zu ihren Aufgaben gehidrt unter
anderem die Organisation des Liga-Spielbetriebs, die Verwaltung von Ergebnissen und die
Regeliiberwachung.

Mehr zum Treffen der bundesweiten DSAB-Ligasekretire und Verbandsfunktionére lesen Sie in der Juni
Ausgabe von games & business. games & business berichtet regelmiafig iber Themen rund um den
Dartssport. In unserer frisch erschienenen Mai-Ausgabe gibt es etwa Einblicke, Analysen und Impressionen
vom NDA-Worldcup Mitte April in Las Vegas. Fiir Lowen gab's beim weltweit grofften E-Dart-Turnier eine
Auszeichnung von der National Dart Association (NDA). Und zwar fiir das Engagement der Binger flir den

internationalen Dartsport.
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Novomatic launches new title as part of its
linked progressive series

dBE LaINK?

V'E‘IG'n.'

Gaming equipment maker and operator Novomatic AG says it has launched "Globe Link Xtension
Volume 27, the latest title in its linked-progressive product offer.

“Globe Link Xtension Volume 2 refreshes and strengthens the brand's linked progressives portfolio,”
said the gaming supplier in a Thursday press release. The new title was launched at the GAT
Cartagena casino trade show in Colombia.

The brand also debuted the "Ruby Package®, which it describes as a “premium” combination of the
Globe Link Xtension Volume 2 and the Black Edition 11 1.49] cabinet.

“This powerful duo enhances gameplay with striking aesthetics and innovative features like ‘Golden
Spins’, ‘Expanding Reels’, and the "Xpress Feature’, delivering instant immersion,” stated Novomatic.



The package includes five titles: "Golden Chicago XL', “Savanna Heat", "Sugar Bliss”, "Thunder Reign”,
and “Tiki Crush”.

Black Edition I 1.4%9] features a 49-inch J-curve monitor for the group's upright games and progressive
titles.

The release cited Manuel Del Sol, managing director of Novomatic Gaming Colombia, as saying:
“With Globe Link Xtension Volume 2, we're adding a new alternative to our flagship category. This
launch enhances the player experience through real innovation and tools that help our clients achieve
better results.”

Novomatic also introduced the "Obsidian Package”, combining the “Impera Link Series 2" jackpot with
the Black Edition Il 3.27 cabinet. The latter is a multi-screen format cabinet, equipped with two full
high-definition liquid crystal display screens in 27-inch and 32-inch diameter, and an equally-
dimensioned topper.

Novomatic — traditionally strong in Europe and the Americas — has been working to increase the
presence of its casino gaming machine products in Asia-Pacific markets.

The brand announced last month a distribution partnership with Singapore-based Harvest Gaming.
Under the agreement, Harvest Gaming will distribute Novomatic's land-based gaming products in
Singapore, Malaysia, and Vietnam.
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Novomatic launches Globe Link Xtension Volume 2 at GAT
Cartagena

By Phil - 15 May 2025

Novomatic was at GAT Cartagen launching Globe Link Xtension Violume 2 and the
Novomatic product portfolio set the tone for the event, reaffirming the company’s
position as a benchmark in gaming innovation for the region.

The launch was presented as part of the exclusive Ruby Package, which combines
this new game series with the Black Edition 11 1.49J cabinet — a vertical format with
a J-curved screen, ideal for showcasing immersive bonus games and captivating
visual elements — along with a completely renewed sign that is designed to have a
high visual impact and enhance floor performance.

With engaging mechanics — such as Golden Spins, Expanding Reels, and the
Xpress Feature — plus five high-performing titles (Golden Chicago XL, Savanna
Heat, Sugar Bliss, Thunder Reign, and Tiki Crush), this new jackpot was
undoubtedly one of the highlights of the event.

For operators seeking premium experiences, Novomatic introduced the Obsidian
Package, combining the Impera Link Series 2 jackpot with the Black Edition 1l 3.27 cabinet, which is known for its striking design and operational
versatility.

Alongside these solutions, the brand reinforced its leadership in the Linked Progressives category, showcasing options like Superia Golden Link Violume
2, available in the Black Edition Il 3.32, and NovoLine Golden Link Edition 2, displayed in the Master SL 3.32 cabinet.

In the multi-game segment, Novomatic showcased the renowned NovoLine Interactive Edition X4 and Impera Line HD Edition 9, both integrated into
Panther 2 27 cabinets, recognized for their proven performance and adaptability to different floor profiles.

“With Globe Link Xtension Volume 2, we're adding a new alternative to our flagship category. This launch enhances the player experience through real
innovation and tools that help our clients achieve better results,” said Manuel Del Sol, Managing Director of Nowvomatic Gaming Colombia.

Movomatic's booth at GAT Cartagena also became a place for making connections. Clients, operators, and partners enjoyed personalized attention in a
friendly and welcoming atmosphere that fostered genuine conversations and meaningful networking.

“At GAT Cartagena, our goal wasn't just to showcase our products, but also to create a space where our clients could truly experience the brand. Our
booth reflected that vision: top-tier solutions, personalized service, and a setting designed to build real relationships,” added Manuel Del Sol, Managing
Director of Novomatic Gaming Colombia.
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NOVOMATIC unveiled the major launch of GAT Cartagena: GLOBE
LINK™ Xtension Volume 2

GLOBE LINK™ Xtension Volume 2 and the NOVOMATIC product portfolio set the tone for the

event, reaffirming the company’s position as a benchmark in gaming innovation for the region.

Gumpoldskirchen/Bogota — Once again,
Cartagena became the center of the gaming
industry, and NOVOMATIC's booth drew
everyone's attention with the official launch
of GLOBE LINK™ Xiension Volume 2, a
solution that refreshes and strengthens the

brand’s Linked Progressives portfolio.

The launch was presented as part of the (Photo: Novomatic AG)

exclusive RUBY PACKAGE, which combines

this new game series with the BLACK EDITION II 1.49J cabinet — a vertical format with a J-
curved screen, ideal for showcasing immersive bonus games and captivating visual elements —
along with a completely renewed sign that is designed to have a high visual impact and

enhance floor performance.

With engaging mechanics — such as Golden Spins, Expanding Reels, and the Xpress Feature —
plus five high-performing titles (Golden Chicago™ XL, Savanna Heat™  Sugar Bliss™ Thunder
Reign™ and Tiki Crush™), this new jackpot was undoubtedly one of the highlights of the

event.
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Two packages, one promise: higher engagement and profitability

For operators seeking premium experiences,
NOVOMATIC introduced the OBSIDIAN
PACKAGE, combining the IMPERA LINK™
Series 2 jackpot with the BLACK EDITION I
3.27 cabinet, which is known for its striking
design and operational versatility.

Alongside these solutions, the brand
reinforced its leadership in the Linked
Progressives category, showcasing options
like SUPERIA GOLDEN LINK™ Volume 2,

e ——— ™ available in the BLACK EDITION I 3.32, and
NOVOLINE™ GOLDEN LINK™ Edition 2,

displayed in the MASTER SL™ 3.32 cabinet.

Multi-games and operational flexibility

In the multi-game segment, NOVOMATIC
showcased the renowned NOVOLINE™
Interactive Edition X4 and Impera Line™ HD
Edition 9, both integrated into PANTHER
2.27 cabinets, recognized for their proven
performance and adaptability to different
floor profiles.

“With GLOBE LINK™ Xtension Volume 2,
we’re adding a new alternative to our
flagship category. This launch enhances the
player experience through real innovation
and tools that help our clients achieve better
results,” said Manuel Del Sol, Managing (Photo: Novomatic AG)
Director of NOVOMATIC Gaming Colombia.




An experience beyond the product

NOVOMATIC's booth at GAT Cartagena also
became a place for making connections.
Clients, operators, and partners enjoyed
personalized attention in a friendly and
welcoming atmosphere that fostered genuine
conversations and meaningful networking.

“At GAT Cartagena, our goal wasn't just to

showcase our products, but also to create a

(Photo: Novomatic AG)

space where our clients could truly
experience the brand. Our booth reflected
that vision: top-tier solutions, personalized
service, and a setting designed to build real relationships,” added Manuel Del Sol, Managing
Director of NOVOMATIC Gaming Colombia.

Discover all of NOVOMATIC’s products, solutions, and updates for Latin America at
www.novomaticclub.com.

-

(Photo: Novomatic AG)
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NOVOMATIC showcases GLOBE LINK
Xtension Volume 2 at GAT Cartagena
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NOVOMATIC made waves at GAT Cartagena with the significant launch of GLOBE LINK Xtension Volume 2,

reinforcing its reputation as a leader in gaming innovation within the region.

The event saw NOVOMATIC's stand buzzing with activity as they introduced this enhancement to their Linked

Progressives portfolio.

The launch was part of the exclusive Ruby Package, which features the BLACK EDITION I11.49] cabinet. This
vertical format, with its J-curved screen, is designed to enhance immersive bonus games and captivating visuals,

complemented by a redesigned sign for heightened visual impact and improved floor performance.
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GLOBE LINK Xtension Volume 2 includes engaging features like Golden Spins, Expanding Reels and the Xpress feature,
alongside five high-performing titles: Golden Chicago XL, Savanna Heat, Sugar Bliss, Thunder Reign and Tiki Crush.

For those seeking top-tier experiences, NOVOMATIC also introduced the Obsidian Package, combining the
IMPERA LINK Series 2 jackpot with the BLACK EDITION 11 3.27 cabinet, noted for its striking design and

operational versatility.

In addition, the company demonstrated its prowess in the Linked Progressives category with the SUPERIA
GOLDEN LINK Volume 2 and NOVOLINE COLDEN LINK Edition 2.

NOVOMATIC also highlighted its multi-game segment with the NOVOLINE Cash Connection Edition X4 and
Impera Line HD Edition 9, integrated into the PANTHERA 2.27 cabinets, known for their performance and
adaptability.

Manuel Del Sol, Managing Director of NOVOMATIC Gaming Colombia, says: “With GLOBE LINK Xtension Volume
2, we are adding a new alternative to our flagship category. This launch enhances the player experience through

real innovation and tools that help our clients achieve better results.”



Beyond product displays, NOVOMATIC's booth served as a vibrant hub for networking and connection,

underscoring the brand’s commitment to fostering relationships alongside showcasing its solutions.

Del Sol adds: “At GAT Cartagena, our goal wasn't just to showcase our products, but also to create a space where

our clients could truly experience the brand.”
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,Casino on Tour“ der Spielbank Berlin beim Deutschen
Filmpreis

Die Spielbank Berlin unterstiitzt den Deutschen Filmpreis finanziell und war mit seinem mobilen ,Casino on
Tour® nach eigenen Angaben erneut Publikumsmagnet auf der After-Show-Party. Laut Spielbank wagten
zahlreiche Prominente, darunter Christine Urspruch und die Influencer Stars ,Elevator Boys", ein Spiel beim
Roulette oder Black Jack. Der 75. Deutsche Filmpreis 2025 wurde im Beisein von rund 1.700 Gasten am 9. Mai
im Theater am Potsdaner Platz verleihen.

JKultur kann auf unszahlen”

In einem Gesprich auf der After-Show-Party sicherte Gerhard Wilhelm, Sprecher der Geschiftsfithrung der

Spielbank Berlin, Kulturstaatsminister Wolfram Weimer zu, dass er auf die Wirtschaft als Unterstiitzer der

Kultur zdhlen kénne. ,Im Jahr des 50. Bestehens der Spielbank Berlin kann die Kultur auf uns zdhlen®,
unterstrich Gerhard Wilhelm. Die Spielbank Berlin verstehe sich seit jeher nicht nur als Ort des Spiels,
sondern auch als engagierter Partner der Stadtgesellschaft. ,Die Férderung von Kunst und Kultur liegt uns
besonders am Herzen - denn eine lebendige Kulturszene ist Ausdruck urbaner Lebensqualitiat und ein
unverzichtbarer Teil der Identitit Berlins.” Weimer hatte zur Verleihung die Bedeutung der Freiheit als
Grundlage der Kunst unterstrichen und angekiindigt, das groffe Potenzial des deutschen Films zur Geltung
bringen zu wollen.



Preistrager des Abends

Die Gala war der Spielbank zufolge von filmischen Hohepunkten, bewegenden Momenten und einem
besonderen kulturellen Engagement gepragt. Groler Gewinner des Abends war der Spielfilm ,September 5°
von Regisseur Tim Fehlbaum, der neun Lolas abraumte, darunter fiir den besten Spielfilm, die beste Regie
und das beste Drehbuch. Liv Lisa Fries wurde als beste Hauptdarstellerin fiir ithre Rolle in ,In Liebe, Eure
Hilde" ausgezeichnet und Misagh Zare als bester Hauptdarsteller fiir ,Die Saat des heiligen Feigenbaums".
Die Spielbank hebt auferdem das Gedenken an die vor Kurzem verstorbene Holocaust-Uberlebende Margot
Friedlinder und das grofe Star-Aufgebot der ,glanzvollen® Gala hervor. ,Die einzigartige Kombination aus
filmischer Exzellenz, gesellschaftlichem Gedenken und kulturellem Engagement machte den Deutschen

Filmpreis 2025 zu einem unvergesslichen Ereignis.®

Bild: Tatort-Star Christine Urspruch am Roulettetisch der Spielbank Berlin auf der After-Show-Party des
Deutschen Filmpreises 2025, © Dirk Lissig
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Der Sport sieht sich gefahrdet

Es ist eine klassische Doppelmiihle: Die staatlichen Forderungen
werden weniger, gleichzeitig fahren Wettanbieter, die hohere Abgaben
leisten miissen, ihre Sponsorings zuriick.

Andreas Hagenauer, Fritz Neumann
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Sport-Austria-Prasident Heinz Nissl warnt: Die ,gesamte Vereinslandschaft” sei ,massiv betroffen®.



er Sport gerat in eine Doppelmiihle.

Erster Zug: Die staatlichen Forderun-

gen gehen auf 201,69 Millionen Euro

pro Jahr zuriick - laut Regierung be-
tragt die Kiirzung ,circa zehn Prozent®, laut
der Interessenvertretung Sport Austria be-
tragt sie 13 Prozent. Zweiter Zug: Die Wettan-
bieter, neben dem Staat der grofite Unterstiit-
zer des Sports, werden die seit Anfang April
geltende Erhohung der Wettspielabgabe von
zwei auf 3,5 Prozent (und ab Anfang 2025 auf
fiinf Prozent) kompensieren, indem sie Spon-
sorings zuriickfahren. Das trifft neben dem
FuBlball insbesondere auch Randsportarten
sowie den Frauensport und den Behinderten-
sport.

Beim Sportbusiness.at-Panel im Wiener
Prater diskutierten Vertreter von Sportver-
banden, Ligen und der Wettbranche bereits
iiber die Auswirkungen der Erhohung der
Wettspielabgabe. Jiirgen Irsigler, Geschafts-
fithrer von Admiral Sportwetten, sprach von
einer Zusatzbelastung in Hohe von 25 Millio-
nen Euro und kiindigte an, das Sponsoringvo-
lumen um etwa 20 Prozent zu reduzieren. Vie-
le Vertrage wiirden im Sommer auslaufen und
schlicht nicht verlangert werden.

Auch Patrick Minar, Managing Director der
Osterreichischen Lotterien, berichtete von
einer erwarteten Mehrbelastung von 60 Mil-
lionen Euro und erklarte: ,Wir miissen die
Kosten senken, konnen nicht nicht reagie-
ren.”“ In welcher Dimension sich das auf Sport-
sponsorings auswirken werde, sei laut Minar
noch offen. Der organisierte Sport ist mit der
Wettbranche stark verflochten. Sportwetten-
anbieter sind oft zentrale Sponsoren.
Kritik an der Kurzfristigkeit

Laut Sharif Shoukry, Geschaftsfiithrer des
Osterreichischen Sportwettenverbands, sind
viele Sponsorings, vor allem im regionalen Be-
reich, bereits Geschichte. Besonders kritisiert
wurde die Kurzfristigkeit der Mafinahmen.
Minar sprach zudem die mangelnde Regulie-
rung im Online-Wettbereich an und forderte
IP-Blocking als Mafinahme gegen illegale An-
bieter. Der rechtliche Rahmen sei zersplittert,
sagte Shoukry: ,Es gibt neun Millionen Ein-
wohner und neun Wettgesetze.“ Die Branche
pladiert fiir einheitliche Lizenzen, starkere Re-
gulierung und eine Zweckwidmung der Abga-
ben. Sportwetten gelten in Osterreich nicht
als Gliicks-, sondern als Geschicklichkeits-

spiel: eine Einstufung, die weniger strenge
Auflagen bedeutet.

Was die staatliche Subvention des Sports
angeht, trommeln Vizekanzler Andreas Babler
und Staatssekretarin Michaela Schmidt (beide
SPO), dass sich ,die Fordergelder durch die
Vorgangerregierung stark erhoht” hatten -
2023 um gut 40 Millionen. Sie trommeln nicht,
dass damit nur eine zehn Jahre lang versaum-
te Inflationsanpassung nachgeholt wurde. Von
den Sparmafinahmen sei, sagt Sport-Austria-
Prasident Hans Niessl, ,,sowohl der Spitzen-als
auch der Breitensport sowie die gesamte Ver-
einslandschaft massiv betroffen®. Der Sport
falle jahrlich um dreiflig Millionen Euro um.

Der friihere burgenlandische Landeshaupt-
mann sieht ,das Fundament des Sports ge-
fahrdet“. Laut Niessl leisten 540.000 Ehren-
amtliche pro Woche insgesamt 1,9 Millionen
Stunden unentgeltlich fiir den Sport, also fiir
die Gesellschaft. Auch deshalb sollten ,diese
Einschnitte zwingend auf zwei Jahre begrenzt
sein®, danach brauche es ,ein Comeback-Pa-
ket“. Dieses miisse u. a. wieder eine Erhohung
der Fordermittel sowie eine Zweckwidmung
der erhohten Wettspielabgabe fiir den Sport in
Hohe von mindestens 50 Prozent beinhalten.
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Kurzungen , miissen
befristet sein“

Der Bund stellt fir den Sport 30 Millionen weniger zur
Verfigung, was einem Ruckgang von 13 Prozent entspricht.

FORDERUNGEN

Kiirzungen

Besondere Bundes-

Sportfarderung: von 120 Millienen Euro
(2024) auf 110 Millicnen Euro (2025).

Allgemeine Bundes-
Sportfarderung: von 10488 Millionen
Eurc auf 85,04 Millionen Euro.

Gesamtes Sportbudget inkl. GmbH
der Bundessporteinrichtungen: ven
23153 auf 20169 Millienen Eure

Forderung Comeback-Paket ab 2027
Riickkehr zum Avsgangsniveau der
Besonderen Bundes-Sportfdrderung ven
120 Millicnen Euro sowie der All-
gemeinen Bundes-Sportférderung von
rund 105 Millionen Eure.
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Peter McDonald und Hans Niessl nahmen zu Kiirzungen Stellung

Wiedereinfiihrung der erfolgsorientier
ten Kemponente im Gliicksspielgesetz

Zweckwidmung der erhdhten
Wettspielabgabe fir den Sport in
Héhe ven mindestens 50 Prozent.

Umsetzung einer
Infrastrukturoffensive

Langst fallige Ausrollung cer
taglichen Bewegungseinheit zum
Wohle unserer Kinder und Gesellschaft

Malinahmen zur Entblirokratisierung
und Verwaltungsvereinfachung zur
Starkung ehrenamtlicher Strukturen




ass der Sparstift des Fi-
D nanzministers auch den
Sport treffen wiirde, war
zu beflirchten, und unter dem
Strich werden dem Sport 30 Mil-
lionen pro Jahr fehlen. Dies ent-
spreche einem Rickgang von 13
Prozent, wobei davon Spitzen-
wie Breitensport und Vereine
betroffen seien. ,Wir miissen
aufpassen, dass das bewahrte
Sportsystem an der einen oder
anderen Stelle nicht ins Wanken
gerat’, sagt Sport-Austria-Prasi-
dent Hans Niessl. Er fordert ab
2027 ein Comeback-Paket (siehe
Box unten). Dabei wehrte sich
Niessl dagegen, dass
der Sport von der vergangenen
Regierung tberfiirdert worden
sej: ,Davor hatte es zehn Jahre
lang tiberhaupt keine Erhéhung
gegeben. Die Inflationsraten
sind héher als es die Erhéhung
war.” Der ehemalige burgenlédn-
dische Landeshauptmann wies
zudem darauf hin, dass durch
die Erhdhung der Steuersdtze
bei Sportwetten und den Lotte-
rien hier Kiirzungen in den Zu-
wendungen zu erwarten seien.
Peter McDonald bezeichnete
Sparen im Sport nicht als den
richtigen Weg, schon gar nicht
auf lange Sicht. ,Es ist eine Be-
dingung, dass diese Mafinah-
men befristet sein miissen. Nur
so konnen wir sie dberhaupt
mittragen® erklirte der Vizepré-
sident fir Breitensport
in Sport Austria. ,Wir haben in
den letzten Jahren ja auch nicht
wie die Maden im Speck gelebt.
Wir sind zu einer temporaren
Einsparung  gespradchsbereit,
aber nicht zu einer insgesamten
Einsparung.”
Sport Austria fordert dem-
nach im Rahmen des ,Come-

back-Paket" ab 2027 eine Riick-
Kehr zum Ausgangsniveau der
Besonderen und Allgemeinen
Sportforderung auf 120 bzw. 105
Mio. Euro. Weitere geforderte
Punkte sind wa. die Zweckwid-
mung der erhohten Wettspiel-
abgabe fiir den Sport in Hihe
von mindestens 50 Prozent, die
Umsetzung einer Infrastruktur-

offensive sowie Mafinahmen
zur Entburokratisierung und
Verwaltungsvereinfachung zur
Starkung ehrenamtlicher Struk-
turen.

Nun soll das Gesprach mit
Sportminister Andreas Babler
und Sportstaatssekretarin Mi-
chaela Schmidt (beide SP0O) ge-
sucht werden. Niessl: . Wir haben
Interesse, unsere Vorstellungen
bei den zustdndigen Stellen der
Bundesregierung moglichst gut
zu vertreten." Auch werde es ei-
nen Termin beim Finanzminis-
ter geben, die Kommunikation
von Innen- und Verteidigungs-
ministerium mit jeweils etli-
chen da beschaftigten Spitzen-
sportlern werde ebenfalls auf-
recht gehalten.

(0C-Prasident Horst Nussbaumer
wies darauf hin, dass die dster-

reichischen Aktiven durch die
Kiirzungen keinen Nachteil er-
fahren diirfen. ,Unsere Athleten
konnen nur zu den Besten der
Welt gehdren, wenn sie die bes-
ten Bedingungen haben®, erldau-
terte der Oberdsterreicher. Pri-
mar einmal in Hinblick auf die
schon in neun Monaten statt-
findenden Olympischen Winter-
spiele stehe er dafiir, alles zu op-
timieren. ,Wir miissen unseren
Sportlern in die Augen schauen
und sagen kdnnen, dass wir al-
les fiir sie gemacht haben.”
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NOVOMATIC Americas and CAGE Puerto Rico II enter into
exclusive strategic partnership for Puerto Rico street
market

CAGE

COOMPAMN

NOVOMATIC Americas Puerto Rico LLC (“NOVOMATIC Americas™), a
subsidiary of the international gaming technology group NOVOMATIC, and CAGE
Puerto Rico IT Inc (“CAGE™) have recently entered into a long-term, exclusive
strategic partnership for the street gaming market in Puerto Rico, building on their

successful multi-vear collaboration across various Caribbean markets.

Under the terms of a newly concluded Master Sales Agreement, NOVOMATIC Americas
will distribute thousands of FUNMASTER 2.27 cabinets to CAGE Puerto Rico. The
agreement reflects both parties” shared commitment to market development, operational
excellence, and long-term value creation in Puerto Rico’s regulated gaming sector and 1s
still subject to CAGE recetving the renewal of its gaming license in Puerto Rico.

Each gaming terminal will include access to a curated portfolio of NOVOMATIC gaming
content, which 1s tailored to meet the preferences of the local player base. This ensures
that CAGE and its operating partners benefit from a dynamic and adaptable content
offering that 15 designed to maximize entertainment value and operational results.



Jakob Rothwangl, Managing Director NOVOMATIC Americas, stated: “This
agreement underscores the strategic alignment between Caribbean CAGE and
NOVOMATIC Americas i one of the region’s most dynamic and promising markets. It 1s
a testament to the strength of our long-standing partnership and to the trust that CAGE

places in our products. performance, and vision.”

Chairman of CAGE Puerto Rico |, Robert B. Washington, added: “We are proud to
deepen our strategic partnership with NOVOMATIC Americas as we continue to expand
our footprint in the Caribbean markets. Their technology, product quality, performance
and long-term vision are exactly what we need to drive sustainable growth and deliver
hest-in-class gaming entertainment to our customers and partners throughout Puerto
Fico.”

The agreement includes mutual exclusivity within the Puerto Rico street market.
Furthermore, NOVOMATIC will maintain ongoing service and support for all existing
customers who previously purchased machines directly from NOVOMATIC Americas on
Puerto Rico. These long-standing customer relationships remain a priority and wall be
supported with the same dedication and technical expertise that defines NOVOMATIC

Americas’ commitment to quality and reliability.
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Sparen ist angesagt: Wie kommt
der Sport durch die Krise?

Die Sportférderung wird gekirzt, die Glicksspielabgabe steigt - der
organisierte Sport in Osterreich steht vor grof3en Herausforderungen. LAOLAI
berichtet:
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D ie Message ist klar! "lch verstehe niemanden, der den Sport nicht unterstitzt — weil die
Reichweiten einfach so groﬁ sind und die Werte, die damit vermittelt werden, unbezahlbar

Sportglpfel auf den Punkt.

Denn die dsterreichische Sportlandschaft steht vor einer doppelten Belastungsprobe: Die
Bundesregierung kirzt die Sportfédrderung ab 2026 um rund zehn Prozent — und gleichzeitig kénnte
die Erhéhung der Glicksspielabgabe, eine der wichtigsten Geldquellen, den Sport empfindlich
treffen.

Bei einer hochkarétig besetzten Podiumsrunde, organisiert von "Sportsbusiness.at” in der Luftburg
Kolarik im Wiener Prater zur Zukunft der Sportfinanzierung in Osterreich, wurden nun deutliche
Worte gefunden - zwischen Appellen, Kritik und Aufbruchsstimmung.



Wenn die steuverliche Belastung steigt, mUssen
Unternehmen Uberlegen, wo sie kiirzen - und das
betrifft leider oft auch Sponsorings.

Jdrgen Irsigler, Geschdéftsfiihrer ADMIRAL Sportwetten
Gerade jetzt, wo laut Regierung "Einsparungen unvermeidbar” seien, misse man sich bewusst
machen, was auf dem Spiel stehe: Sichtbarkeit, Vorbildwirkung und eine ganze Generation junger

Sportlerinnen.

Zwischen Euphorie und Realitdt

Die Zahlen sprechen eine klare Sprache: Ab 2026 sollen j@hrlich 202 Millionen Euro fUr den Sport zur
Verflgung stehen — rund 23 Millionen weniger als im aktuellen Jahr. Gleichzeitig beflrchten viele
Vereine und Verbénde, dass sich auch Sponsorengelder aus der Glicksspielbranche verringern
kénnten. Der Grund: Die steigende steuerliche Belastung fir Wettanbieter.

"Wenn die steuerliche Belastung steigt, mussen Unternehmen Uberlegen, wo sie kirzen — und das

wesentlicher Teil der Sportlandschaft. "Aber eben nicht nurim Spitzensport, sondern in ganz
Osterreich gibt es sehr viel Regionalsponsoring und Breitensportférderung”, machte Sharif Shoukry,
GeschdaftsfUhrer Osterreichischer Sportwettenverband, deutlich.

"Natirlich ein harter Schlag”

Die Warnung ist unmissverstandlich. Sollte dieser Dominoeffekt eintreten, geraten nicht nur
GroBevents, sondern vor allem der Breitensport massiv unter Druck.

ist es "natirlich ein harter Schlag. Es kommen jetzt Uberlegungen, wo setzt du Einsparungen. Eine
Tatsache ist auf jeden Fall, es rittelt die Sportverbénde zusammen. Und deshalb gibt es mehr
Synergieeffekte. Davon wollen wir profitieren.”

Ein Beispiel: gemeinsame Ticketaktionen mit dem Eishockeyverband - ein Fan geht zum anderen
Sport, bleibt vielleicht sogar héngen. Solche Modelle sollen ausgebaut werden.



Sponsoring neu denken - Standardpakete reichen nicht mehr

Die Diskussion zeigte aber auch: Es gibt Hoffnung. Vorausgesetzt, die Branche wird kreativer. Weg
von klassischen Bandenwerbungen, hin zu manBgeschneiderten Partnerschaften.

"PowerPoint-Prasentationen mit Standard-
Leistungspaketen reichen heute nicht
mehr. Wer so arbeitet, bekommt oft gar
keinen Termin mehr", so der
GeschaftsfUhrer von ADMIRAL.

Stattdessen brauche es ein tiefes
Versténdnis fUr die BedUrfnisse der
Unternehmen - und neue digitale

Werkzeuge. Irsigler sieht grofies Potenzial in
Sharif Shoukry, Aldin Saracevic, Markus Plazer, datenbasierter Zielgruppenanalyse und
Gernot Uhlir, JUrgen Irsigler, Moderator Ronny dem Einsatz von kUnstlicher Intelligenz:

Leber, Christian Ebenbauer und Patrick Minar (v.1.)

- ) ey "KI kann uns dabei helfen,

Foto: © Rene Brunholzi

Sponsoringpartner gezielter zu finden. Da

gibt es bereits tolle Tools — aber dafUr

braucht es Investitionen."
Athlet:innen als Marken - ungenutztes Kapital

Viele Sponsoren sehen den gréiten Wert nicht in Logos auf Trikots — sondern im direkten Zugang zu
Athletinnen, die Reichweite und GlaubwUrdigkeit mitbringen.

Sponsoringwelt oft OUbersehen werden, ist in Zeiten von Employer Branding kaum nachvollziehbar.

Und die Fans?

MNicht zuletzt geht es um sie: Die Fans, ohne die kein Stadion voll, kein Stream geklickt und kein

Technologien, auch "um Fanbedirfnisse besser zu verstehen.”

Aber: Das allein reicht nicht.

Einnahmen" so Plazer.



Gerade in der jetzigen Situation, wo man von
einer Krise sprechen muss, soliten alle noch mehr
zusammenricken - Politik, Sport, Unternehmen.
Wenn wir den Sport férdern, férdern wir letztlich
auch die Gesundheit.

Jdrgen Irsigler, Geschdéftsfihrer ADMIRAL Sportwetten

Daflr brauche es vor allem eines: politische Planungssicherheit und eine Infrastruktur, die moderne
Sportevents Uberhaupt méglich macht,

"Grofie Hallen-Events sind gefragt - in Osterreich aber kaum realisierbar. Die Infrastruktur ist ein

fehlende Infrastruktur ins Boot.

Ein Appell zum Schiluss

Was bleibt, ist eine Mischung aus Sorge und Zuversicht. Die Sorge, dass die Politik den
gesellschaftlichen Mehrwert des Sports unterschétzt. Und die Zuversicht, dass kreative, engagierte

Menschen im Sport bereits an Losungen arbeiten.

"Gerade in der jetzigen Situation, wo man von einer Krise sprechen muss, sollten alle noch mehr
zusammenricken — Politik, Sport, Unternehmen. Wenn wir den Sport férdern, férdern wir letztlich
auch die Gesundheit”, brachte Irsigler das perfekte Schlusswort fUr die Podiumsrunde.

Der Sport steht erneut vor einer groBen Herausforderung. Doch wie schon in der Pandemie gilt:
Jede Krise ist auch eine Chance, sich neu zu erfinden.
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Glanz, Gedenken und Gllcksspiel: Der Deutsche Filmpreis 2025

Im Beisein von rund 1.700 Gasten wurde der
75. Deutsche Filmpreis im Theater am
Potsdamer Platz am Wochenende in Berlin
verliehen. Die glanzvolle Gala war gepragt
von filmischen Héhepunkten, bewegenden
Momenten und einem besonderen

kulturellen Engagement.

Preistrdger des Abends

Der grofte Gewinner des Abends war der
Spielfilm "September 5" von Regisseur Tim
Fehlbaum, der insgesamt neun Laolas (von
zehn Nominierungen!) abraumte, darunter
fur den besten Spielfilm, die beste Regie und
das beste Drehbuch. Liv Lisa Fries wurde als
beste Hauptdarstellerin fur ihre Rolle in "In

Gerhard Wilhelm, Sprecher der Geschaftsfiihrung der
Spielbank Berlin, im Gesprach mit Kulturstaatsminister Or.
Wolfram Weimer. {Foto: Dirk Lassig)

Liebe, Eure Hilde" und Misagh Zare als bester Hauptdarsteller fur "Die Saat des heiligen

Feigenbaums".

Kulturstaatsminister Weimer: Kampf fur die Kultur

'1"@"-

Schauspielerehepaar Andrea Sawatzki und Christian Berkel
— ein fester Bestandteil der deutschen Film- und
Kulturszene - mit Gerhard Wilhelm (links). (Foto: Dirk
Lassig)

und Medien.

Vor einem Publikum, dessen Branche von
grofien Kirzungen betroffenen ist,

betonte Wolfram Weimer, dass der einzige
Kulturkampf, den er fuhren werde, der
Kampf far die Kultur sei. Er unterstrich die
Bedeutung der Freiheit als Grundlage der
Kunst und kindigte an, das grofte Potenzial
des deutschen Films zur Geltung bringen zu
wollen. Weimers Berufung zum
Kulturstaatsminister stielt im Vorfeld auf
gemischte Reaktionen. Nach diesem Abend
gab es viel Zuspruch fur den hichsten
Kulturverantwortlichen des Landes und seine

Vermittlerrolle zwischen Politik, Wirtschaft



In einem Gesprach auf der After-Show-Party
sicherte Gerhard Wilhelm, Sprecher der
Geschaftsfuhrung der Spielbank Berlin, die
nicht nur den Filmpreis finanziell unterstitzt,
sondern auch insgesamt als einer der
bedeutenden Forderer der Hauptstadt-Kultur
gilt, dem Minister zu, dass er auf die
Wirtschaft als Unterstltzer der Kultur zahlen
kann. Gerhard Wilhelm: _Im Jahr des 50.
Bestehens der Spielbank Berlin kann die
Kultur auf uns zahlen. ,Die Spielbank Berlin
versteht sich seit jeher nicht nur als Ort des
Spiels, sondern auch als engagierter Partner
der Stadtgesellschaft. Die Forderung von
Kunst und Kultur liegt uns besonders am
Herzen — denn eine lebendige Kulturszene
ist Ausdruck urbaner Lebensqualitat und ein

unverzichtbarer Teil der Identitat Berlins.*

Gedenken an Margot Friedlander

Ein besonders emotionaler Moment war die
spontane Schweigeminute fur die an

diesem Tag verstorbene Holocaust-

Gerhard Wilhelm und Lilly Krug, Nachwuchstalent des
deutschen Films und Tochter von Veronica Ferres. (Foto:
Dirk Lassig)

Uberlebende und unermidliche Mahnerin Margot Friedlander. Kurz nach Beginn der

Veranstaltung war es Pianist Igor Levit, der dem anwesenden Publikum die traurige Nachricht

uberbrachte und ihr Lebenswerk mit bewegenden personlichen Worten wurdigte, die das

Publikum tief berahrten und dem Abend eine nachdenkliche Note verliehen.



Stars auf dem roten Teppich

Gerhard Wilhelm und Schauspielstar Oliver Masucci. (Foto:
Dirk Lassig)

Die Gala zog auch in diesem Jahr zahlreiche
prominente Gaste aus Film, Politik und
Kultur an. Auf dem roten Teppich
prasentierten sich unter

anderem die Schauspielerin Karoline
Herfurth in einem eleganten blauen Kleid,
die gleichermalten schillernden wie
skandalfreien Schauspielerehepaare Jan
Josef Liefers und Anna Loos sowie Andrea
Sawatzki und Christian Berkel,
Regielegende Volker Schlidndorff, Autorin
und Regisseurin Doris Ddrrie, Schauspielerin
Christine Urspruch, bekannt als
Rechtsmedizinerin im Minsteraner Tatort,

der international erfolgreiche Schauspielstar und 'Herrhausen'-Darsteller Oliver Masucci, selbst

Lola-Preistrager 2021 fur die beste Hauptrolle, die talentierte Veronika Ferres-Tochter Lilly Krug

in einem tief dekolletierten schwarzen Jumpsuit, die vielfach ausgezeichnete Hannah

Herzsprung, Filmstar und wichtige Stimme des deutschen Films Iris Berben nebst Sohn

Filmproduzent Oliver Berben. Ebenfalls gesichtet wurden Ulrich Matthes, der an diesem Tag

Geburtstag hatte, Heino Ferch, Journalistin Sandra Maischberger in Begleitung ihres

Ehemanns Jan Kerhart, Elyas M'Barek, Jella Haase und Emilia Schile sowie viele weitere

Grolken der Filmbranche.
Engagement der Spielbank Berlin

Mit dem mobilen ,Casino on Tour® wurde die
Spielbank Berlin erneut zum
FPublikumsmagneten auf der After-Show-
Party. Zahlreiche Prominente, darunter
Christine Urspruch und die Influencer Stars
"Elevator Boys", wagten ein Spiel beim
Roulette oder Black Jack.

Die einzigartige Kombination aus filmischer
Exzellenz, gesellschaftlichem Gedenken und
kulturellem Engagement machte den
Deutschen Filmpreis 2025 zu einem

unvergesslichen Ereignis.

Quelle: Spielbank Berlin

Tatort-Star Chrstine Urspruch am Roulettetisch der
Spielbank Berlin — Spiel, Glamour und ein Hauch von
Spannung auf der After-Show-Party. (Foto: Dirk Lassig)
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Novomatic Americas and CAGE Puerto Rico II enter into
exclusive strategic partnership for Puerto Rico street market

By Phil - 13 May 2025

Novomatic Americas Puerto Rico and CAGE Puerto Rico Il have recently entered
into a long-term, exclusive strategic partnership for the street gaming market in NOVOMATIC
Puerto Rico, building on their successful multi-year collaboration across various
Caribbean markets.

Under the terms of a newly concluded Master Sales Agreement, Novomatic
Americas will distribute thousands of Funiaster 2.27 cabinets to CAGE Puerto
Rico. The agreement reflects both parties’ shared commitment to market
development, operational excellence, and long-term value creation in Puerto
Rico’s regulated gaming sector and is still subject to CAGE receiving the renewal
of its gaming license in Puerto Rico.

Each gaming terminal will include access to a curated porifolio of Novomatic
gaming content, which is tailored to meet the preferences of the local player base.
This ensures that CAGE and its operating pariners benefit from a dynamic and
adaptable content offering that is designed to maximize entertainment value and operational results.

Jakob Rothwangl, Managing Director Novomatic Americas, stated: “This agreement underscores the strategic alignment between Caribbean CAGE and
Novomatic Americas in one of the region's most dynamic and promising markets. 1t is a testament to the strength of our long-standing partnership and to
the trust that CAGE places in our products, performance, and vision.”

Chairman of CAGE Puerto Rico I, Robert B. Washington, added: “We are proud to deepen our strategic partnership with Novomatic Americas as we
continue to expand our footprint in the Caribbean markets. Their technology, product quality, performance and long-term vision are exactly what we need
to drive sustainable growth and deliver best-in-class gaming entertainment to our customers and partners throughout Puerto Rico.”

The agreement includes mutual exclusivity within the Puerto Rico street market. Furthermore, Novomatic will maintain ongoing service and support for
all existing customers who previously purchased machines directly from Novomatic Americas on Puerto Rico. These long-standing customer
relationships remain a priority and will be supported with the same dedication and technical expertise that defines Novomatic Americas’ commitment to
quality and reliability.
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» i = = ] .
Interview zu , Trusted Partner” mit Christian Heins von
Tipico
Im April startete Tipico eine Qualitdtsinitiative fiir Spielehersteller. Ziel dieser ,Trusted Partner“-Initiative
ist es Spielehersteller zu unterstiitzen, die sich freiwillig dazu verpflichten niemanden zu beliefern, der in

Deutschland illegale Glicksspiel-Webseiten betreibt. Im Interview mit games & business stellt Christian

Heins (Foto), Director of iGaming bei Tipico, das Projekt vor und spricht dber Perspektiven.
Was ist die ,,Trusted Partner“-Initiative?
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Wie sieht das genau aus?

Wir haben unser Angebot so formuliert: Wenn der Spiele-Anbieter die Belieferung des Schwarzmarktes einstellt, wird
er unser ,Trusted Partner®. Im Gegenzug bundeln wir unsere gesamte Marketingkraft dafiir, diese ,Trusted Partner™
Spiele zu bewerben. Nachdem wir der mit Abstand grofite legale Anbieter im Bereich der virtuellen Automatenspiele
in Deutschland sind, ist dieses Angebot fiir die Anbieter sehr attraktiv. Das zeigen auch die Zahlen, die wir nach
Programmbeginn sehen kinnen - auch, wenn fiir uns natiirlich Kosten entstehen. Denn es geht nicht spurlos an uns
vorbei, wenn wir beliebte Spiele nicht mehr bewerben und dadurch einige Kunden andere Anbieter suchen, die diese
Spiele weiterhin offensiv mit Freispielen bewerben.

Welche Wirkung erhoffen Sie sich?

Ich bin iiberzeugt, dass dieses Programm eine Sogwirkung entfalten wird. Diese Wirkung wird mif jedem neuen
Teilnehmer starker und so wird der Druck auf Schwarzmarkt-Lieferanten evhoht und letztlich auch der Schwarzmarkt
selbst unter Druck gesetzt. Ich gehe daher davon aus, dass sich in den kommenden Wochen und Monaten noch weitere
Spieleanbieter uns anschliefen werden. Tatsachlich befinden wir uns bereits in fortgeschrittenen Gesprachen mit
mindestens vier weiteren Anbietern. Man darf nicht vergessen: Wahrend die Steuereinnahmen im legalen Markt in
den letzten drei Jahren dramatisch gesunken sind, floriert der Schwarzmarkt. Es geht hier nicht nur um
Steuerhinterziechung und Geldwdsche, sondern auch um die Forderung und Durchfithrung von illegalem Gliicksspiel.
Es handelt sich dabei nicht um Kavaliersdelikte.

Welche Partner sind schon mit an Bord? War es schwer diese Partner su iiberzeugen?

Insgesamt haben bisher 8 von 19 Spiele-Lieferanten unseren Code of Conduct unterschrieben und sich das Trust Seal
verdient: Play'n GO, Merkur / EDICT, Novoematic / Greentube, Hille Games, Apparat Gaming, ZEAL Instant Games,
Games Global und Synot. Mit diesen Partnern haben wir relativ schnell eine gemeinsame Linie gefunden. Zudem gibt
es regelmafige gemeinsame Treffen, um diese Initiative weiterzuentwickeln. Es soll sich eine Systemhygiene
entwickeln, bei der die Anbieter auch gegenseitig auf die Einhaltung der gemeinsamen Regeln aus dem Code of
Conduct achten.

Ich wiirde die Spieleanbieter in drel verschiedene Kategorien unterteilen: In der ersten Kategorie finden sich
diejenigen, die seit Inkrafttreten des Gliicksspielstaatsvertrags 2021 bewusst den Schwarzmarkt in Deutschland nicht
beliefern. Die zweite Kategorie bilden Anbieter, die die Offnung des Marktes als unternehmerische Chance gesehen
und Studios gegriindet haben, um diesen Markt zu bedienen. Aufgrund der schwierigen Marktbedingungen und des
schwierigen Genehmigungsprozesses fiir Spiele sehen sie sich aus existenziellen Griinden oft gezwungen, den
Schwarzmarkt zu beliefern — meist Liber sogenannte Aggregatoren. Und in der dritten Kategorie befinden sich
Anbieter, die im Schwarzgmarkt groff geworden sind. Diese Kategorie reagiert meist nur auf Druck, und oft erst, wenn
hohe Strafen drohen. Je nach Kategorie ist es also einfacher ader schwieriger, einen Spiele-Lieferanten zu iiberzeugen.



Gibt es Pline das Konzept auch iiber die Anbieter und Entwickler von virtuellem Automatenspiel hinaus

auszuweiten?

Ja, sie sind der nachste logische Schritt. Denn der Schwarzmarkt ist stark und das liegt an einigen Faktoren: Einen
bisher schwachen Strafvollzug in Deutschland, Zahlungsdienstleister, die mit hohen Risikoaufschlagen Profit machen,
Medien, die weiterhin illegale Werbung fiir Schwarzmarkt-Angebote zulassen. Dieses Problem betrifft neben
Suchmaschinen auch soziale Netzwerke, Apps und Content-Flattformen. Im nachsten Schritt werden wir uns daher
Zahlungsdienstleistern zuwenden und thnen unseren Code of Conduct sowie das , Trusted Partner"-Siegel anbieten. In
weiterer Folge werden wir auch mit Medien- und Werbeplattformen in Kontakt treten.

Wir laden alle ein, unserem Beispiel zu folgen. Als aktives Unternehmen in diesem noch jungen regulierten Markt in
Deutschland sehen wir es als unsere Aufgabe, aktiv an der Marktentwicklung mitzuwirken - und genau das tun wir.
Wir wiinschen uns einen sauberen, nachhaltigen Markt, der den Verbraucherschutz, den Datenschutz sowie den
Jugendschutz fordert und den natiirlichen Spieltrieb der Bevolkerung in legale Bahnen lenkt. Die wirksamste
Moaoglichkeit, den Schwarzmarkt zu bekdmpfen, ist ein fiir die Konsumenten attraktiver legaler Markt. Vor diesem
Hintergrund miissen wir auch die Produkt- und Werbebeschrankungen kritisch hinterfragen. Denn diese stehen
aktuell der Kanalisierung entgegen und auch die Besteuerung des Einsatzes stellt eine fiskalische Fehlkonstruktion
dar, die letztlich zu Lasten der Spieler geht und im Widerspruch zu den Best Practices der meisten regulierten
Gliicksspielmdrkte weltweit steht.

Bild: Christian Heins, Director of iGaming @ Tipico
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NOVOMATIC Americas & CAGE Puerto Rico
[T enter into exclusive partnership

- ———

NOVOMATIC Americas Puerto Rico, a subsidiary of international gaming technology group NOVOMATIC AG, and
CAGE Puerto Rico Il have finalised a long-term, exclusive strategic partnership for the street gaming marketin

Puerto Rico, building on their successful multi-year collaboration across various Caribbean markets.

NOVOMATIC Americas will distribute thousands of FUNMASTER 2.27 cabinets to CACE, reflecting both parties’

shared commitment to market development, operational excellence and long-term value creation in Puerto

Rico's regulated gaming sector.

The agreement is subject to CACE receiving the renewal of its gaming license in Puerto Rico.



Each gaming terminal will include access to a curated portfolio of NOVOMATIC content, tailored to meet the
preferences of the local player base. This ensures that CAGE and its operating partners benefit from a dynamic

and adaptable content offering that is designed to maximize entertainment value and operational results.

Jakob Rothwangl, Managing Director NOVOMATIC Americas, says: “This agreement underscores the strategic
alignment between CAGE and NOVOMATIC Americas in one of the region’s most dynamic and promising

markets.

“Itis a testament to the strength of our long-standing partnership and to the trust that CAGE placesin our

products, performance and vision.”

Robert B. Washington, Chairman of CAGE Puerto Rico Il, adds: “We are proud to deepen our strategic

partnership with NOVOMATIC Americas as we continue to expand our footprint in the Caribbean markets.

“Their technology, product quality, performance and long-term vision are exactly what we need to drive
sustainable growth and deliver best-in-class gaming entertainment to our customers and partners throughout

Puerto Rico.”

NOVOMATIC will maintain ongoing service and support for existing customers who previously purchased
machines directly from NOVOMATIC Americas on Puerto Rico. These long-standing customer relationships
remain a priority and will be supported with the same dedication and technical expertise that defines

NOVOMATIC Americas’ commitment to quality and reliability.
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CASINOG INDUSTRY PARTNERSHIPS IGAMING

Novomatic Americas and Cage Puerto
Rico ll confirm partnership

New agreement outlines distribution and licensing plans for street gaming terminals
in Puerto Rico.

NOVOMATIC

AMERICAS

Key points:

- Novomatic Americas and CAGE Puerto Rico Il have signed an agreement covering gaming terminal
distribution in Puerto Rico

- The deal builds on an existing partnership and is subject to regulatory licence renewal

Novomatic Americas Puerto Rico has entered into a long-term partnership with Cage Puerto Rico Il Inc. for
the regulated street gaming market in Puerto Rico.

The agreement allows Novomatic Americas to supply a significant number of its Funmaster 2.27 cabinets to
Cage Puerto Rico Il, subject to the renewal of Cage's local gaming licence.

Each terminal will feature a selection of Novomatic's gaming content designed to reflect the preferences of
players in the Puerto Rican market. The companies aim to support consistent operational standards and
long-term market development through this arrangement.



The agreement includes mutual exclusivity for both companies in the Puerto Rico street gaming sector.

Novomatic Americas will also maintain service and support for its existing customers in Puerto Rico who
previously purchased directly from the company.

Jakob Rothwangl, Novomatic Americas Managing Director, stated: “This agreement underscores the
strategic alignment between Caribbean Cage and Novomatic Americas in one of the region’s most dynamic
and promising markets.

Good to know: Novomatic Americas operates as part of the Novomatic AG Group, which has
subsidiaries in 50 countries and exports to over 130 markets

“It is a testament to the strength of our long-standing partnership and to the trust that Cage places in our
products, performance and vision.”

Robert B. Washington, Cage Puerto Rico Il Chairman of C, added: “We are proud to deepen our strategic
partnership with Novomatic Americas as we continue to expand our footprint in the Caribbean markets.

"Their technology, product quality, performance and long-term vision are exactly what we need to drive
sustainable growth and deliver best-in-class gaming entertainment to our customers and partners
throughout Puerto Rico.”
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NOVOMATIC Americas and CAGE Puerto Rico Il enter into exclusive
strategic partnership for Puerto Rico street market

Strategic agreement secures exclusive gaming terminal presence for NOVOMATIC in Puerto

Rico through cooperation with CAGE FPuerto Rico [,

Gumpoldskirchen/San Juan — NOVOMATIC Americas
Puerto Rico LLC ("NOVOMATIC Americas™), a
subsidiary of the international gaming technology
group NOVOMATIC, and CAGE Puerto Rico Il Inc

(“CAGE") have recently entered into a long-term, NOVOMAT' o

exclusive strategic partnership for the street gaming

market in Puerto Rico, building on their successful

multi-year collaboration across various Caribbean markets.

Under the terms of a newly concluded Master Sales Agreement,
" NOVOMATIC Americas will distribute thousands of FUNMASTER.
2 27 cabinets to CAGE Puerto Rico. The agreement reflects both

C‘{}QE‘ parties’ shared commitment to market development, operational
COMPANIES

excellence, and long-term value creation in Puerto Rico's regulated

” gaming sector and is still subject to CAGE receiving the renewal of its

gaming license in Puerto Rico.

Each gaming terminal will include access to a curated portfolio of NOVOMATIC gaming content,
which is tailored to meet the preferences of the local player base. This ensures that CAGE and
its operating partners benefit from a dynamic and adaptable content offering that is designed to

maximize entertainment value and operational results.

Jakob Rothwangl, Managing Director NOVOMATIC Americas, stated: “This agreement
underscores the strategic alignment between Caribbean CAGE and NOVOMATIC Americas in
one of the region’s most dynamic and promising markets. It is a testament to the strength of our
long-standing partnership and to the trust that CAGE places in our products, performance, and

vision.”



Chairman of CAGE Puerto Rico ll, Robert B. Washington, added: "We are proud to deepen
our strategic partnership with NOVOMATIC Americas as we continue to expand our footprint in
the Caribbean markets. Their technology, product quality, performance and long-term vision are
exactly what we need to drive sustainable growth and deliver best-in-class gaming
entertainment to our customers and partners throughout Puerto Rico.”

The agreement includes mutual exclusivity within the Puerto Rico street market. Furthermore,
NOVOMATIC will maintain ongoing service and support for all existing customers who
previously purchased machines directly from NOVOMATIC Americas on Puerto Rico. These
long-standing customer relationships remain a priority and will be supported with the same
dedication and technical expertise that defines NOVOMATIC Americas’ commitment to quality
and reliability.
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Novomatic Americas secures Puerto Rico deal for
gaming cabinets

Vay 13,2025 ] =)

by Jonny Whitfield

Novomatic has struck a new deal to supply the Puerto Rico street gaming market with
its cabinets.

Movomatic Americas Puerto Rico will
distribute its Funmaster 2.27 cabinets
to Cage Puerto Rico, with the deal
subject to Cage getting its licence
renswed.

Cage has worked with Novomatic
across its other Caribbean markets for
several years.

Chairman of Cage Puerto Rico Il
Robert B. Washington, said: “We are
proud to deepen our strategic
partnership with Novomatic Americas as we continue to expand our footprint in the Caribbean
markets.

“Their technology, product quality, performance and long-term vision are exactly what we
need to drive sustainable growth and deliver best-in-class gaming entertainment to our
customers and partners throughout Puerto Rico.”

The deal includes mutual exclusivity for the street gaming market, and the cabinets supplied
will feature a range of gaming options which Novomatic said will be tailored to local player
preferences.

Jakob Rothwangl, managing director of Movomatic Americas, said: “This agreement
underscores the strategic alignment between Caribbean Cage and Novomatic Americas in
one of the region's most dynamic and promising markets.

“It is a testament to the strength of our long-standing partnership and to the trust that Cage
places in our products, performance and vision.”

Movomatic Americas will maintain service and support for existing customers who purchased
its machines in Puerto Rico.



news.worldcasinodirectory.com, 13.05.2025

Novomatic Americas and Cage Puerto Rico Il Strengthen Partnership
for Puerto Rican Street Gaming Market

NOVOMATIC Americas, a prominent subsidiary of the global gaming technology giant NOVOMATIC, has en-
tered into a strategic long-term partnership with CAGE Puerto Rico Il Inc. This deal is set to boost the Puerto
Rican street gaming market, further solidifying the two companies’ already successful collaboration in other
Caribbean regions. Through the newly concluded Master Sales Agreement, NOVOMATIC Americas will provide
CAGE Puerto Rico with thousands of its Funmaster 2.27 gaming cabinets, marking a significant step in ex-
panding their footprint in Puerto Rico.

Adapting to local preferences with tailored gaming content:

This exclusive partnership highlights both parties' shared vision of market growth, operational excellence, and
long-term value creation in Puerto Rico's gaming sector. The deal, which is contingent on CAGE receiving

its gaming license renewal, represents a powerful alignment of goals between NOVOMATIC Americas and
CAGE as they work toward maintaining high standards of service and product innovation.

Each of the Funmaster 2.27 gaming terminals supplied by NOVOMATIC Americas will feature a curated selec-
tion of the company's gaming content, designed specifically to cater to the tastes of Puerto Rican players. This
tailored offering ensures that CAGE and its partners will benefit from an adaptable and dynamic portfolio of
entertainment options that enhance both customer satisfaction and operational efficiency. The strategic use of
localized content aims to ensure maximum player engagement and optimal results for the gaming operators
involved.



Jakob Rothwangl, Managing Director of NOVOMATIC Americas, emphasized the importance of this new
agreement, stating in the company's press release, “This agreement underscores the strategic alignment be-
tween Caribbean CAGE and NOVOMATIC Americas in one of the region’s most dynamic and promising markets. [t
is a testament to the strength of our long-standing partnership and to the trust that CAGE places in our products,
performance, and vision.”

Commitment to long-term growth and service:

In addition to supplying the Funmaster cabinets, the agreement includes a mutual exclusivity clause, ensuring
that NOVOMATIC and CAGE hold unigue positions within the Puerto Rico street gaming market. This exclusivity
enhances the strategic value of the partnership and ensures that both companies can focus on the long-term
development of the market.

Furthermore, NOVOMATIC Americas has committed to providing continuous service and support for its exist-
ing customers in Puerto Rico who have purchased machines directly from the company. This commitment

1o long-term customer satisfaction demonstrates NOVOMATIC's dedication to maintaining strong relation-
ships and ensuring the continued success of its products in the region.

Robert B. Washington, Chairman of CAGE Puerto Rico ll, expressed his enthusiasm about the partnership, say-
ing, “We are proud to deepen our strategic partnership with NOVOMATIC Americas as we continue to expand our
footprint in the Caribbean markets. Their technology, product quality, performance, and long-term vision are ex-
actly what we need to drive sustainable growth and deliver best-in-class gaming entertainment to our customers
and partners throughout Puerto Rico.”

CAGE Puerto Rico has already experienced success with NOVOMATIC across various Caribbean markets, and
this new partnership represents the next phase of their ongoing collaboration. By continuing to leverage
NOVOMATIC's cutting-edge technology and commitment 1o operational excellence, the companies are poised
1o deliver even greater value to their customers and partners.
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NOVOMATIC Americas and CAGE
Puerto Rico Il enter into exclusive
strategic partnership

(Gumpoldskirchen/San Juan)- NOVOMATIC Americas Puerto Rico LLC, a
subsidiary of the international gaming technology group NOVOMATIC, and
CAGE Puerto Rico Il Inc have recently entered into a long-term, exclusive
strategic partnership for the street gaming market in Puerto Rico, building on
their successful multi-year collaboration across various Caribbean markets.
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This Strategic agreement secures exclusive gaming terminal presence for NOVOMATIC in
Puerto Rico through cooperation with CAGE Puerto Rico Il. Under the terms of a newly
concluded Master Sales Agreement, NOVOMATIC Americas will distribute thousands of
FUNMASTER 2.27 cabinets to CAGE Puerto Rico. The agreement reflects both parties’
shared commitment to market development, operational excellence, and long-term value
creation in Puerto Rico’s regulated gaming sector and is still subject to CAGE receiving the
renewal of its gaming license in Puerto Rico.



Each gaming terminal will include access to a curated portfolio of NOVOMATIC gaming
content, which is tailored to meet the preferences of the local player base. This ensures
that CAGE and its operating partners benefit from a dynamic and adaptable content
offering that is designed to maximize entertainment value and operational results.

Jakob Rothwangl, Managing Director NOVOMATIC Americas, stated: “This agreement
underscores the strategic alignment between Caribbean CAGE and NOVOMATIC
Americas in one of the region’s most dynamic and promising markets. It is a testament to
the strength of our long-standing partnership and to the trust that CAGE places inour
products, performance, and vision.”

Chairman of CAGE Puerto Rico ll, Robert B. Washington, added: “We are proud to deepen
our strategic partnership with NOVOMATIC Americas as we continue to expand our footprint in
the Caribbean markets. Their technology, product quality, performance and long-term vision are
exactly what we need to drive sustainable growth and deliver best-in-class gaming entertainment
to our customers and partners throughout Puerto Rico.”

The agreement includes mutual exclusivity within the Puerto Rico street market.
Furthermore, NOVOMATIC will maintain ongoing service and support for all existing
customers who previously purchased machines directly from NOVOMATIC Americas on
Puerto Rico. These long-standing customer relationships remain a priority and will be
supported with the same dedication and technical expertise that defines NOVOMATIC
Americas’ commitment to quality and reliability.



agbrief.com, 13.05.2025

Ainsworth expecting flat results in TH25, despite
improvements in Australia

Australian gaming machine manufacturer Ainsworth Game Technology (AGT) is

expecting to see relatively flat profit before tax for the first half of 2025,
amounting to approximately AUS14 million ($8.92 million).

According to a Monday trading update, the figure compares to AU$14.3 million ($9.11

million) in the same period of 2024.

Total revenue for the six-month period is expected to rise by about 6 percent sequentially,
up from AU$142.7 million ($90.91 million) in 2H24, boosted by ‘improved revenue

contributions within Australia following the release of the Raptor cabinet in February 2025,

Revenue out of North America is expected to be 'broadly consistent” with the previous
reporting period, however its Latam/Europe segment is expected to see a 14 percent
decrease in revenue due to import restrictions in Mexico. This comes 'despite increased

contributions from recurring revenue from units under gaming operation in this region’.



The group also notes that it will slightly increase its investment in research and
development in 1H25 to 17 percent, up from 16.6 percent in 2H24.

Speaking of the results, AGI Chair Danny Gladstone noted that "The expected result
outlined above is in line with our expectations and reflects previously initiated strategies
undertaken”. However, revenue growth has been “offset against ongoing challenging
conditions in our international markets, and an increased cost base and continued

investment to support our revenue growth”.

Late in April, the group had announced that gaming technology supplier NOVOMATIC had

proposed to acquire all remaining shares in AGI that it did not yet own for some
AU%$336 million ($216 million).

Speaking of the deal, Gladstone furthered that the Independent Board Committee
established to assess the proposal “recommends that shareholders vote in favor of the

Scheme, in the absence of a superior proposal”.

The deal is still subject to shareholder approval, scheduled for August.
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Ainsworth expects 1H profit to be flat, flags
revenue increase
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Slot machine maker Ainsworth Game Technology Ltd expects its first-half profit before tax to be flat
compared to a year earlier, despite an increase in revenue.

The Australia-listed firm said it anticipated profit before tax for the six months to June 30 — excluding
currency exchange impacts and one-off items — to be around AUD14.0 million. That would be in
comparison to the AUD14.3-million profit achieved in the previous corresponding period.

Revenue for the January to June 2025 period is expected to "reflect improvement of approximately 6.0
percent when compared to the AUD142.7 million in the prior six months ended 31 December 2024.,"
stated the firm.

The company said the estimate was "based on preliminary management forecasts, subject to period
end closure and audit procedures”.

The expected growth in revenue was “primarily attributable to improved revenue contributions within
Australia, following the release of the 'Raptor’ cabinet in February 2025," said the gaming supplier in a
Monday filing.



"Revenue in the key market of North America is expected to be broadly consistent with second-half
2024, with revenue expected to be similar on a constant currency basis,” noted the company:.

“The challenging conditions due to import restrictions in Mexico have remained within the Latin
America/Europe region in the current period, with revenue expected to be lower by approximately 14
percent when compared to second-half 2024, despite increased contributions from recurring revenue
from units under gaming operation in this region,” it added.

Troy Primmer, Ainsworth's president for Asia Pacific, said in recent comments to GGRAsIa that the slot

machine maker is focused on expanding its footprint in Asia Pacific, aiming to deploy the Raptor

cabinet across the region.

“We launched that [the Raptor cabinet] in Australia in February, and it's been a resounding success.
It's currently being approved in the Philippines and it's going through the approval stages in other
markets in the region,” he added. Mr Primmer was speaking during the Global Gaming Expo (G2E)
Asia 2025, a major casino industry trade show and conference that took place in Macau last week.

In Monday's filing, Ainsworth said underlying earnings before interest, taxation, depreciation, and
amortisation (EBITDA) — excluding currency impacts — for the first six months of 2025 “is expected to
be similar to the AUD26.8 million” reported in the prior-year period.

The announcement cited Ainsworth's chairman, Danny Gladstone, as saying that the expected results
were “in line" with the firm's expectations and reflected the "initial growth of Australian revenues
following the launch of the Raptor cabinet, offset against ongoing challenging conditions” in
international markets, as well as "an increased cost base and continued investment to support” the
group's revenue growth.

In late Aprilit was disclosed that Austrian gaming equipment supplier Novomatic AG had proposed
to acquire the remainder of the share capital it does not yet control in Ainsworth. Novomatic currently
has an interest in 52.9 percent in Ainsworth's shares on issue.

The deal — by way of a scheme of arrangement — will see Ainsworth shareholders receive cash
consideration of AUD1.00 per Ainsworth share once the scheme is implemented.

Mr Gladstone reaffirmed in Monday's update that an independent board committee established by
Ainsworth to review Novomatic's proposal “recommends that [Ainsworth] shareholders vote in favour
of the scheme, in the absence of a superior proposal”.
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Ainsworth forecasts $14m H1 profit
ahead of Novomatic shareholder vote

Australian revenue growth from new cabinet offsets softer performance in LatAm
and Europe.

@ NOVOMATIC

Key points:
- Ainsworth expects $14m profit before tax for H1 2025, in line with prior-year figures
- Revenue forecast torise 6% compared to H2 2024, driven by Australian market gains
- Independent Board committee continues to recommend Novomatic acquisition proposal

Ainsworth Game Technology has issued a trading update ahead of its financial results for the six months
ending 30 June 2025, forecasting a profit before tax of approximately $14m - largely consistent with the
$14.3m reported in the same period last year.

The supplier expects a 6% increase in total revenue relative to the six months ending 31 December 2024,
supported by growth in Australia following the February release of the Raptor cabinet.

Segment margins in Australia also improved, helping offset a decline in the LatAm/Europe division, where
revenues fell approximately 14% due to continued import restrictions in Mexico.



North American revenues are expected to remain flat on a constant currency basis, with segment margin
performance broadly unchanged from H2 2024.

Underlying EBITDA (excluding currency impacts) is forecast to remain similar to the $26.8m reported in the
prior corresponding period. Research and development investment accounted for around 17% of total
revenue, slightly up from 16.6% in the previous half.

Chairman Danny Gladstone said: “The expected result outlined above is in line with our expectations... offset
against ongoing challenging conditions in our international markets and an increased cost base and
continued investment to support our revenue growth.”

Good to know: The announcement comes as shareholders prepare to vote on Novomatic AG's
proposed acquisition of Ainsworth

Novomatic AG currently owns 52.9% of Ainsworth's shares. The Independent Board Committee has
reiterated its recommendation in favour of the scheme in the absence of a superior proposal and subject to
independent expert confirmation.

Novomatic's agreement to acquire the remaining Ainsworth shares, announced in April, is expected to close
by the end of Q2 2025. The deal values Ainsworth stock at $1.00 per share.

Novomatic has been expanding its international footprint, securing a UAE licence and a 10-year extension of
its Dutch gaming vendor licence. The group has also cited Ainsworth’s US and Asia-Pacific presence as
strategic assets in its growth plans.



g3newswire.com, 12.05.2025

Ainsworth highlights growth in Australia following release of
its Raptor cabinet

By Phil - 12 May 2025

Ainsworth Gaming has said it expects to report a profit before tax of $14m for the
six months ending 30 June 2025 (H1CY25), similar to the $14.3m reported in the
previous corresponding period (PCP).

This result is based on current management forecasts and is subject to period end
closure and audit review procedures. As previously foreshadowed, total revenue in
H1CY25 is expected to reflect improvement of approximately six per cent when
compared to the $142.7m in the prior six months ended 31 December 2024
(H2CY24). The growth experienced is primarily attributable to improved revenue
contributions within Australia following the release of the RaptorTM cabinet in
February 2025. Revenue in the key market of Morth America is expected to be
broadly consistent with H2CY24 with revenue expected to be similar on a constant
currency basis.

The challenging conditions due to import restrictions in Mexico have remained
within the Latam/Europe region in the current period with revenue expected to be lower by approximately 14 per cent when compared to H2CY24,
despite increased contributions from recurring revenue from units under gaming operation in this region.

Segment margins are expected to be overall consistent with the prior period (H2CY24) with improved
operating leverage within Australia on increased revenue contributions assisting to offset lower segment
margin in Latam/Europe. The North American segment margin is expected to be maintained and similar
to the prior half (H2CY24).

Investment in research and development has been maintained and is expected to represent

approximately 17 per cent of total revenue (H2CY24:16.6 per cent). Underlying EBITDA (excluding currency impacts) for H1CY25 is expected to be
similar to the $26.8m reported for the PCP.

AGI Chair, Mr Danny Gladstone, commented: “The expected result outlined above is in line with our
expectations and reflects previously initiated strategies undertaken, including the initial growth of
Australian revenues following the launch of the RaptorTi cabinet, offset against ongoing challenging
conditions in our international markets, and an increased cost base and continued investment to support
our revenue growth.”

Mr Gladstone, added: “Consistent with AGI's market announcement on 28 April 2025, the Independent
Board committee (which was established to assess the Scheme Proposal by AGI's majority shareholder
Novomatic AG, to acquire all the shares in AGI that it does not currently own), recommends that
shareholders vote in favour of the Scheme, in the absence of a superior proposal and the independent
expert concluding that it is in the best interests of AGI shareholders.”
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AdmiralBet takes 3 Oaks slots in Italian igaming
market

May 12,2025 Clefm]=

by Jonny Whitfield

Online slot supplier 3 Oaks Gaming has bolstered its reach in ltaly by integrating its
content with AdmiralBet.

The operator has added games such
as 3 Hot Chillies and Coin Volcano to

itz platform.

Yuriy Muratov, chief commercial officer
at 3 Oaks Gaming, said the deal will
“open the door for even more players
to enjoy the in-demand 3 Oaks Gaming
experience.”

“We're building strong momentum
across regulated markets worldwide
with several high-profile launches
planned for 2025. Demand for our content is very high at present and it's an exciting period
for 3 Oaks as we scale the business to new heights,” he added.

Paoclo Marchi, managing director at Admiral Sport, which operates AdmiralBet as part of its
role within Novomatic's Greentube Group, said: “We've been particularly impressed with how
3 Oaks has introduced innovative twists to the iconic Hold and Win mechanic, which is
already very popular with players.

“This agreement will provide them with exciting new ways to experience this legendary casino
format within the digital environment.”



agbrief.com, 12.05.2025

3 Oaks Gaming launches with AdmiralBet to expand Italian
presence
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3 Oaks Gaming, an established distributor of iGaming content, has strengthenec
its position within the regulated Italian market after going live with AdmiralBet,
one of the country’s leading casino operators.

AdmiralBet, the online brand of Admiral Sport Srl, has been a prominent operator in Italy

since 2012 and is part of the Greentube Group, the online subsidiary of the globally

renowned Novomatic Group.

As part of a new content distribution agreement, 3 Oaks has delivered a wide range of its
best-performing slots to the Italian operator, including popular releases 3 Hot Chillies,

Lucky Penny, More Magic Apples, Coin Volcano, and Sun of Egypt.

[taly remains a key market for 3 Oaks Gaming’s ambitious expansion plans and this

latest launch with a high-profile casino brand is set to further enhance the distributor’s
presence within the market.



The company’s vast portfolio of titles influenced by the Hold and Win mechanic have been
proven to resonate with local players, with a strong player base appreciating gameplay

inspired by the land-based experience and enhanced with modern features.

Yuriy Muratov, Chief Commercial Officer at 3 Oaks Gaming, said: "Launching with
AdmiralBet is a major development within our Italian expansion strategy. Distributing our
titles to such an iconic brand within the market will open the door for even more players to
enjoy the in-demand 3 Oaks Gaming experience. We're building strong momentum across
regulated markets worldwide with several high-profile launches planned for 2025. Demand
for our content is very high at present and it's an exciting period for 3 Oaks as we scale the

business to new heights.”

Paolo Marchi, Managing Director at Admiral Sport, added: "It's fantastic to bring 3
Oaks Gaming’s content to our online casino in a move that will further elevate our games
offering. We've been particularly impressed with how 3 Oaks has introduced innovative
twists to the iconic Hold and Win mechanic, which is already very popular with players. This
agreement will provide them with exciting new ways to experience this legendary casino

format within the digital environment.”
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AdmiralBet erweitert italienischen Rollout um
drei Oaks Gaming-Titel

dmiralBet hat sein iGaming-Angebot in Italien durch eine neue Partnerschaft mit

dem Content-Distributor 3 Oaks Gaming erweitert. Die Zusammenarbeit erm&glicht
es dem Betreiber, eine Auswahl der Slot-Titel von 3 Oaks Gaming in sein Angebot zu
integrieren und so die Prasenz des Anbieters auf dem regulierten italienischen Markt
weiter zu festigen.

AdmiralBet, der digitale Zweig von Admiral Sport Srl und Teil der Greentube Group unter
Movomatic, bietet nun einige der bekanntesten Titel von 3 Oaks Gaming an. Dazu
gehdéren unter anderem 3 Hot Chillies, Lucky Penny, More Magic Apples, Coin Volcano
und Sun of Egypt.

Die Vereinbarung steht im Einklang mit der Strategie von 3 Oaks Gaming, seine Prasenz in
regulierten europaischen Méarkten zu erweitern. Italien gilt dabei als Schltisselmarkt fir
das Wachstum des Unternehmens. Das Portfolio des Anbieters, insbesondere seine Hold-
and-Win-Slots, ist in Italien stark vertreten und richtet sich an Spieler, die mit
landbasierten Spielen vertraut sind, bietet aber gleichzeitig moderne digitale
Erweiterungen.



Diese jingste Einfihrung soll AdmiralBet dabei unterstiitzen, sein Angebot an Casino-
Inhalten zu erweitern und gleichzeitig die Verbreitung von 3 Oaks Gaming in einem stark
frequentierten europdischen iGaming-Gebiet zu starken.

Yuriy Muratov, Chief Commercial Officer bei 3 Oaks Gaming, sagte: .Der Start mit
AdmiralBet ist ein wichtiger Schritt im Rahmen unserer Expansionsstrategie in Italien. Die
Verbreitung unserer Titel an eine so ikonische Marke im Markt éffnet noch mehr Spielern
die Tir zum begehrten 3 Oaks Gaming-Erlebnis.”

LWir entwickeln uns auf den regulierten Markten weltweit stark weiter und planen fir
2025 mehrere hochkaratige Produkteinflihrungen. Die Nachfrage nach unseren Inhalten
ist derzeit sehr hoch und es ist eine spannende Zeit fiir 3 Oaks, da wir das Geschaft auf ein
neues Niveau heben.”

Paolo Marchi, Geschaftsfiihrer von Admiral Sport, fligte hinzu: ,Es ist fantastisch, die
Inhalte von 3 Oaks Gaming in unser Online-Casino zu bringen und damit unser
Spieleangebot weiter zu verbessern.

.Wir waren besonders beeindruckt, wie 3 Oaks die kultige Hold-and-Win-Mechanik, die
bei den Spielern bereits sehr beliebt ist, mit innovativen Neuerungen versehen hat. Diese
Vereinbarung bietet ihnen spannende neue Méglichkeiten, dieses legendare Casino-
Format digital zu erleben.”



